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Capitulo II

LA ACTIVIDAD COMERCIAL DE LOS PIURANOS

Los mercaderes piuranos, entoncee, 8se movian en un
espacio conformado de manera particular, la macroregion
surquitefia-norlimefia; un espacio que se insertaba en uno mucho
mayor, el virreinato del Pert, vy en el que incidia tanto el
acontecer 1local y regional como las coyunturas histéricas del
conjunto colonial y de Europa. Y claro estd que todo ello
propiciaba un determinado modo de comerciar, el que, a su vez,
casi como un trabalenguas, era determinante de aquello gque lo
determinaba. El cotidiano comerciar de los piuranos reflejaba
la realidad en la que estaban envueltos, pero justamente la
sustentaba la manera como trabajaban -en conjuncién con la de
otros mercaderes en otros espacios; pensemos Que las regiones
como loes individuos estdn dotadas de diferentes factores
productivos. Recordemos que en el caso del norte, el comercio
fue su vehiculo cohesionador y los comerciantes sus agentes;
en ellos confluyeron los elementos qgque priman para su
ejercicio: la distinta habilidad (las diferentes aptitudes
naturales) y la especializacién (la frecuencia de repeticién
que lleva al incremento de 1la habilidad). Superaron los
obstdculos y liberaron el movimiento de las diferentes
mercancias pese a por ejemplo, las dificultades y los costos
en Yy de transporte, las condiciones climaticas ciclicamente
poco propicias, etc.

Y no dejé de haber bastantes alteraciones en el escenario
virreinal, lo hemos wvisto. Toda modificacién en las politicas
de gobierno que afectara el espacio en que ege movian los
comerciantes piuranos o gque incidiesen en sus reglas de Jjuego,
repercutian en 1la actividad. Pensemos 8ino en como loe
avatares de la linea fronteriza entre las ahora Republicas de
Peri y Ecuador -primero como una linea imaginaria y divisoria
de dos audiencias de un mismo virreinato, luego un limite
medianamente definido entre dos virreinatos y finalmente
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frontera entre dos republicas- afectaron (y afectan) el
intercambio mercantil, levemente cuando se trat6 del de 1la
macroregién surguitefia-norlimefia pero con mucha fuerza si nos
referimos &8l que 8e da en nuestros dias entre el espacio
norperuano y el surecuatoriano?l.

Pero por su esencia, el comercio es una actividad que
mantiene a sus agentes en movimiento, en constante relacién
con las diferentes poblaciones, con las distintas sociedades:
la realizacién comercial no s86lo refleja 1los cambios que
suceden &a su alrededor sino que también 1los propags. Es
decir, los comerciantes nortefios fueron sujetos activos de los
cambios, los portavoces de las nuevas percepciones politicas;
ellos eran los que llevaban de punto a punto las noticias, los
sucesos, las Ultimas novedades... Es una época en que los
medios de comunicacién eran limitados y limitantes y poder
ejercitar el comercio, les implicaba estar vinculados a una
especie de cadena de comunicaciones en la que eran receptores
y emisores de noticias. ¢(Como saber o al menos tener una vaga
idea de 1la situacién de 1los mercados en 1los qgque pensaba
colocar su mercaderia? Las nuevas europeas, las
internacionales del momento, 1llegaban con los barcos en el
término de la distancia; analisis més serios de 1las coyunturas
-por ejemplo referidas al mercado, les llegaban a los grandes
mercaderes gracias a sus contrapartes europeas. Las locales,
las cotidianas pasaban de boca en boca por los viajeros, 1los

comerciantes en tréansito, los tratantes e incluso, los
arrieros. Cadena entonces, que mantenia a 1la poblacién més
informada de 1lo que ese piensa; estaba al dia de lo que
ocurria.

Y debe tenerse en mente todo este movimiento conforme nos
adentramos en el sistema mercantil, mds atn cuando lo que nos
interesa en particular es el modo de comerciar. El marco de
referencia, 1lo hemos visto, es ese teatro de operaciones
analizado en el primer capitulo. Una primera consideracién: si
rensamos en la estructura del comercio en si, ésta ha variado
muy poco, finalmente lo que se busca es el intercambio de
productos entre dos partes. Pero lo que si ha variado son los
elementos gque permiten su desarrollo: las herramientas de
comercio (poderes, obligaciones), las condiciones de
negociacién, etc. Esa es la 1l6gica que hay detréds de la
subdivisiones de este capitulo, cada wuna responde a las



66

caracteristicas mads saltantes que en una etapa determinada -y
relacionada con las coyunturas histéricas descritas en el
primer capitulo- tuviera la actividad comercial de los
piuranos. Sin embargo, ello no significa de modo alguno gque se
den exclusivamente en una etapa y desaparezcan en la
siguiente. Por el contrario, son elementos siempre latentes,
rrestos a aparecer en cualquier momento que el mercader los
neceslite; tan 86lo con el tiempo y las variaciones del
ranorama internacional y nacional -ahora republicano, algunos
fueron gradualmente debilitandose hasta desaparecer. Pienso,
por ejemplo, en 1los grandes mercaderes-prestamistas qQue
progresivamente fueron desplazados por los bancos=2.

No en vano hay una progresiva evolucibén en la percepciédn
sobre y de 1la miesma actividad, como encuentra Villalobos
(1987) para el caso de Chile. ©Si en Europa, el comercio era
menospreciado por ser impropio a determinado sector social, en
América por el contrario, se le consideraba como un oficio
honorable. Como tal, los principios que lo regian se basaban
Justamente en la honradez y la confianza. Con el cambio de
los tiempos, el impacto de nuevas corrientes econémicas -y su
correlativo ideolégico- se iria modificando progresivamente
esa percepciobn; el individualismo se ensefiorearia en 1la
actividad.

1. “a_J]a buena fe v sin escritura”: el comercio del XVII

Hablar del modo como operaban 1los comerciantes piuranos
es referirse a esa actividad mercantil que desarrollaron en la
etapa de periodo de conformecién regional y macroregional;
aquella etapa en la que se cimentara la carrera Lima-Quito y
con ella, el sinntimero de circuitos mercantiles y redes
comerciales conexos. Delinear, entonces, el comercio piurano
es acercarse al negocio de los grandes comerciantes
provinciales y en especial, claro estd, el de 1los nortefios.
Es decir, a gente de esa &drea en constante movimiento a la
capital y en continuog tratos con los grandes mercaderes y
almacenistas limefios a fin de comprar o asegurarse el
abastecimiento fluido de productos europeos, efectos de

Castilla, que buscaban colocar en los mercados locales vy
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regionales y que sobre todo, les sirvieran de contraparte en
el comercio de los efectos de la tierra.

El contexto ya nos es conocido. Durante el siglo XVII,
la Armada del Sur habia asegurado el flujo constante de
manufactura espafiola y europea. Tal como fuera planteado el
sistema mercantil metropolitano, toda necesidad en 1lo posible,
debia ser cubierta por Espafia y Lima, la capital del extenso
virreinato del Peru, era la que centralizaba el gran comercio
ultramarino. Sus grandes mercaderes monopolizaban asi, la
distribucién de esa manufactura y mantenian supeditados a los
comerciantes de menor envergadura, particularmente a los de
provincia. Los productoe a colocarse en 1los diferentes
mercados nortefios entraban en circuitos mercantiles que a la
vez, definian y 1los encuadraba; en volGmenes variables y con
un ritmo de frecuencias previamente acordado para su envio,
eran distribuidos con una cierta direccionalidad en el sentido
de su flujo hacia mercados predeterminados.

Pero el éxito del negocio implicaba tener productos de
contrapartida -sin que ello signifique gque 1los piuranos sélo
se giraba con un tipo de producto; ese era el fundamento del
comercio colonial: el intercambio de productos de la tierra
por efectos de Castilla. Y ello genera una pregunta a la gque
no tenemos respuesta: Jicuan grande era la capacidad de
asimilacién de un mercado como el colonial americano como para
que los mercaderes siempre tuvieran como productos-contraparte
a la manufactura europea?. Sabemos que la capacidad de
importacién dependia fundamentalmente de la exportacién de
plata (minera y/o de beneficios) pero sorprende percibir que
practicamente toda operacidén comercial gire siempre en torno a
los efectos de Castilla. En todo caso y en lo que se refiere a
loe de la tierra, en el XVII el principal producto fue sin
lugar a dudas, la plata y en el norte, el azGcar; en el XVIII
serian un numero muy diverso los efectos que se negoceaban.
Los nortefios, baséandose en sus factores productivos
particulares de sus regiones, se insertaban en los circuitos
mercantiles que a su vez, los articulaba al espacio
macroregional y de forma mediata al conjunto virreinal. Y
hablamoe tanto de productoes de trédfico... cotidiano, por
decir, como de los grandes productos regionales. Los primeros
solian ser a & pequefia escala e involucraba por 1lo comin,
cortas cantidades de mercancia e incluso facilitaba el
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transito de 1los hombres y de la mercaderia por cuanto eran
esos productos con los que se acompafiaba en sus trajines.
Pero la negoceacibétn de los segundos implicaba volGmmenes gque
podian llegar &a ser de consideracién y las cantidades de
dinero envueltas eran mas gque medianamente fuertes para la
zona. Si nos fijamos en el azicar, el mayor producto regional
nortefio para la época, vemos que una produccién promedio de
una hacienda Jesuita estaba entre lag cuatro y seis mil
arrobas por cosecha. Azicar gque al ser comercializada,
alcanzaban un valor que fluctuaba entre 1los 18 y 1los 22,000
pesos. Beneficios que por cierto eran abismales con los que se
podia obtener con el jabbn, el producto piurano por
excelencia. Pero en los términos de la regién, una
venta/envio promedio de jabén (120 quintales y entre 1500 vy
2000 pesos dependiendo del precio del mercado al momento de la
venta) era de consideracidn. Los beneficios que tenian los
que lo comerciaban (los hacendados-comerciantes) era por
cuanto, como manufactura, ese Jabdén suponia la existencia de
un proceso de produccidn y de un numero ampliado de
transacciones comercialesS3.

.un estlilo de comerciar

Desde muy temprano, en la colonia, 1los comerciantes
piuranos -y nortefioe en general- aprovecharon esa doble
vertiene mercantil posible de 1la carrera Lima-Quito: el
mercadeo de los efectos de Castilla de un lado y del otro, el
de los efectos de la tierra. Productos contraparte uno de otro
pero también independientes entre si en s8su realizacioéon
comercial.

Y aunque en todo momento se dan en paralelo, tratemos de
establecer una generalizacién que permita diferenciar ambos
comercios, sin tomar como referencia la importancia econémica
o social de los comerciantes involucrados; ellos nos ayudara a
tener més claridad para comprender la compleja marafia que fue
el comercio colonial. Del primero, del comercio de
manufactura europea, podriamos decir que contaba con un
circuito mas amplio geograficamente hablando y una realizacién
mucho més sistemdatica vy precisa: los volimenes y 1las
cantidades de dinero que envolvia una sola operacién se
sustentaba en una serie de contactos comerciales que rebasaban
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los confines virreinales. Por su parte, el comercio de los
efectos de la tierra era bastante mds disperso: si se trataba
del principal producto regional, como el Jjabbén en el caso de
Piura, se le enviaba al mercado redistribuidor -el capitalino
por eJjemplo- en cantidades promedio (como la de lineas més
arriba) por lo comin mediante varios envios sucesivos y no en
una sola operacién. Y si era en el espacio de la macroregién,
se colocaban unos cuantos quintales por vez. Por Gltimo si el
interés era alcanzar los mercados més lejanos con los que se
vinculaban gracias a la proyeccién del norte de la macroregioén
(Guayaquil y Cuenca), como los de 1la provincia de Quito, se
aprovechaba la presencia de un comerciante que girara en esa
direccién para reunir un volumen mediano de Jabén y
enviarlo4. El tipo de mercancia sancioné dos modos de girar
en el comercio, diferentes y complementarios que pensados ya
en el contexto virreinal, cimentaron de manera
cualitativamente distinta su mercado interno y permitieron 1la
conformacién y posterior consolidacién de las diferentes
regiones del espacio norperuano y de paso, la de la macro-
regién que los englobaba.

Los grandes comerciantes piuranos y sobre todo los
pequefios, los minoristas, redistribuian en el interior de la
regién y de la macroregién esos productos tanto los de
Castilla, habilitados por los limefios (sobre todo hierro en

esta €época) como efectos de 1la tierra, cera, Jjabén,
cordobanes, sebos Yy otros mAs cotidianos y comunes: cajetas
(dulces), raspaduras, algunos costales de trigo, etc. Y en
ese diario comerciar, grandes espacios llegaban a ser

cubiertos; al fin y al cabo, la pequefia vy mediana negociacién
propiciaba el encadenamiento del comercio: se enviaba a un
mercado determinada cantidad de mercancia que pasaba a formar
parte del stock del mercader a quien s8e le habia vendido o
consignado. Pero ese mercader enviaba a su vez, productos -
entre log que habia mercancia del primero- a sus propios
contactos en un tercer mercado, més lejano... y asi, en
cadena, los productosg nortefios lentamente se desparramaban por
el territorio.

Los tratos directos entre los grandes comerciantes
provinciales y los grandes mercaderes capitalinos fueron sin
lugar a dudas, 1la relacién de negocios méas importante; ellos
sustentaban el mercadeo de los productos-eje regionales
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(Jabén, aztucar mas al sur). Pero 1los contactos personales
también (o sobre todo) eran aprovechados en el comercio de
pueblo a pueblo, de ciudad a ciudad; en ese comercio a 1lo
largo de la carrera Lima-Quito. Contactos que impulsaron el
establecimiento de vinculos de parentesco (de sangre via
matrimonio, espirituales por compadrazgo) que cimentaran los
lazos amicales y también los econémicosbB: las redes
comerciales serian Justamente eso, la utilizacién de la
familia, dispersa -exprofeso y de manera sistemdtica- en el
espacio del circuito mercantil, para la realizacidén comercial.

No es de extrafiar que para el momento, siglo XVII
principalmente, prevenidos vy normatizados por la Curia
Filipica, el cédigo de comercio colonial, la confianza fuese
un elemento fundamental en la actividad comercial de los
piuranos. Pensemos en como en 1los Juicios, la palabra del
comerciante, sustentada por testigos, valia tanto cuanto méas
tarde sé6lo valdria el documento firmado vy ratificado
igualmente por testigos. Tampoco es cosa extrafia (méds bien
podria decirse que es lo comin) que en lo negocios 8e den
acuerdos de palabra; encontrar por ejemplo situaciones legales
en que s8e desiste de cualquier accion por haber sido el
contrato de mi & &J] con esperas de un aflo y 8in intereses,
como la que tiene Domingo Gomez Toscano en un 1litigio por
deuda contra Joseph y Francisco Vargas Machuca. O que en los
testamentos de mercaderes sea frecuente encontrar clatsulas en
que se indique simplemente me debe dinero. Mando que se le
cobre y se agregue a mis bienes6.

Y no es que esta confianza desapareciera luego o que los
comerciantes no tomaran sus precaucionee al negocear; queremos
resaltar la importancia que Jjugaron elementos extramercantiles
en la realizacién comercial. En el caso mencionado por
ejemplo, el paisanaje: tanto Gomez Toscano como Vargas Machuca
eran peninsulares y a mds tenian como centro de operaciones a
Paita; el uno viviendo alli y los otros bajando de Guayaquil y
obviamente todos vinculados al trafico de la ruta de la plata
y el comercio maritimo conexo que hemos delineado en el
capitulo anterior. Es entendible el peso que llegaron a tener
esos elementos extramercantiles, sobre todo 1los vinculos de
parentesco (de sangre o incluso espirituales), si pensamos en
la percepcidén clénica de la familia7?. Es mds y quizéds en la
base de la confianza al paisano, exista un principio



71

semejante: sin un patrén familiar de referencia (por ser
inmigrante en tierras muy lejanas), el ser oriundo de un mismo
lugar se asimila como la pertenencia a un linaje comin.

En todo caso, estos eran elementos importantes para una
transaccién vy principalmente 1los vinculos de parentesco,
cobrarian cada vez mayor preeminencia. Pensemos en los
diferentes modoe de reproduccién soclial de los comerciantes®,
en la importancia de 1los parientes peninsulares para los
grandes mercaderes hispanoamericanos (tanto como contactos en
ultramar como fuente de sangre nueva y Jjoven) o en la
utilizacién del matrimonio como wvehiculo de ubicacién social
en el medio local; finalmente el mundo de relaciones
comerciales venia incluido en la dote. Lo veremos
ejemplificado en el tercer capitulo.

Y ese medio social piurano también se vio dinamizado por
el comercio pues propicié la interrelacién de los diferentes
sectores sociales y finalmente, 1la identificacidon del grupo
dominante con 1los comerciantes. Porque no hemos establecido
que por lo general el gran mercader que coloca Jab6én en el
mercado capitalino (u otros) es en muchos casos el mismo
tinero o hacendado-estanciero que, tras beneficiar sus
animales, comercializa su produccion. Esta figura no
desaparecerd en el siglo XVIII sino gque serd cada vez més
comin gente cuya actividad principal sea el comercio y gque a
partir de 1lo que capitaliza con 8us negocios (o como pieza
indispensable para ellos), invierten en tierras y en
industrias; gente que hace del comercio su mecanismo de
ascenso Yy ubicaciétn social®. Pero en este momento, en la
vuelta del XVII, la especificidad de los actores econbmicos se
pierde conforme se va ascendiendo en la escala social y en
cuya cuspide encontramos una élite provinciana gque combina al
gran comerclante -jindustrial-agrogenadero gue claro estd se
proyecta sobre el Cabildo, el organismo de poder local.

Estos hacendados-comerciantes desarrollaban un comercio
bastante simple por comparacién al que seria caracteristico
en la regi6én en la segunda mitad del XVIII. Fungian sobre
todo como intermediarioe del gran comercio capitalino y dentro
del espacio de Piura y la macroregién, realizaban intercambios
de pequefia y mediana envergadura, cubriendo de una vez
distancias no my amplias. Las mismas herramientas
comerciales que utilizaban no alcanzaban los grados de
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complejidad que tendrian posterioremente: el poder a terceros
solia ser especifico (y no general -que incluia ademés 1lo
egspecifico), la obligacidén altn no habia desplazado al vale ni
se habia generalizado el uso de 1la libranza. Lo comin era
pagar en efectivo, el tipo de operaciones (pequefio y mediano
comercio) lo permitia y aunque escaso, circulaba numerario.

El contexto virreinal lo permitia. De un lado, Piura vy
la macroregién se enmarcaeban en el intercambio de textiles
quitefioe por aguardiente surperuano (vinculados a su vez a 1la
mineria potosina) y por otro lado, graclas al transito de la
Armada del Sur, a pesar que sus gastos eran oficiales y las
cuentas corrian por cuenta del Estado. Pensemos sin embargo,
en cuanta vitalidad comercial se requirié para lograr reunir
un monto de 28,884 pesos en avios, los gastos de la Armada
indicados en 1los libros de 1la Caja Real de Piura en 174410,
Ademéds es més que seguro que los comercliantes que se movian
con ella, se aviaban para el viaje; cortas cantidades de
dinero que pagarian en efectivo. El comercio intraregional se
encargaba del resto.

En resumen, comerciantes provinciales vinculados a -o
parte de- 1la élite regional, supeditados a los grandes
mercaderes capitalinos por el abasto de productos europeos,
con operaciones realizadas sin mayores intermediarios y cuyos
efectos de comercio -fueran de la tierra o de Castilla- los
distribuian en el espacio regional directamente o sirviéndose
de cajeros u otros comerciantes al menudeo. Y esta forma de
comercliar fue caracteristica a toda la regién de Piura, salvo
el puerto de Paita; al fin y a8l cabo, hemos visto como éste
estaba vinculado al comercio maritimo de larga distancia, a la
ruta de la plata. Circulitoe mercantiles y redes comerciales
complejamente vividos, Justamente por ese tipo de pequefio vy
mediano comercio, en el espacio sur de la audiencia de @Quito y
norte de 1la de Lima que a mi modo de ver, seria el que les
permitiria a 1los nortefiose contar con 1la experiencia y sobre
todo, con la infraestructura mercantil necesaria... la que,
redimensionada de acuerdo a las nuevas demandas, seria
aprovechada en el gran comercio interregional en que se verian
envueltos a fines de la etapa colonialll,
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.la transicion: entre dos estilos

Pero el status quo comercial se vio alterado por el
proceso de cambios que envolvié todo el territorio colonial
americano y que se auné, en el plano estrictamente regional, a
condiciones ecolé6gicas poco favorables: recordemos lo que se
ha dicho, que la caida del vigoroso comercio regional en la
vuelta del XVII se debié a la suma de problema ecolédgico
coyuntural, una crisis de Antiguo Régimen, con un declive
estructural, la desestructuracién de esa armazén comercial en
torno a la ruta de la plata.

Repentinamente, en la primera mitad del XVIII,
desaparecen del escenario regional los comerciantes que habian
ido engrosando sus actividades gracias al periodo previo de
bonanza relativa. La puntilla para el comercio, 1lo hemos
visto, seria 1la creacién del Virreinato de Nueva Granada y
sobre todo, la apertura del puerto de Cartagena al comercio

metropolitano. La consecuencia inmediata fue la disminucién
del flujo de productos al Callao y por supuesto hacia el
interior. La desesperacién de los mercaderes capitalinos es

la prueba més obvia de la generalizada mala situacién del
comercio: don Joserh de Torrealba eecribia en 1759 que en Lima
no se aya un real; incluso en Panamda no encontraba productos
en que invertir, no ay en que emplear un real, pues tenia qQue
esperarse los envios de Cartagenailz, Y si no llegaban alli
era a Chile a donde anclaban los navios de registro cargados
de ropa; obviamente textiles.

Los comerciantes piuranos -y nortefios-, quedaron cogidos
entre dos fuegos: la presencia de un presionante sistema de
comercio que loe vinculaba a loe mercaderes capitalinos, de un
lado y del otro, la necesidad de aprovisionarse de productos.
La afirmacién de Sotelo, comerciante cuencano, es sintomética:
“con la notlsia que tenemos de armada que bino por @Quitto,
estamos con bastante cuidado por saver de Lima que
determinacién tienen los limefios13. Accionar tan cauteloso
que explicita, sin embargo, esa dependencia mercantil para
con los grandes mercaderes caplitalinos.

De hecho, la situacién propicidé que el pequefio y mediano
comercio dominara el panorama comercial de la regién piurana
hasta los afios "60 del XVIII. Primero porque al no contar los
piuranos con una fuente segura de donde abastecerse de
productos con que girar como hasta ese momento fuera la
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capital wvirreinal, se vieron obligados a encontrar otro
camino; reformular el sistema comercial requeria tiempo. Se
volcaron entoncee, a las actividades que tradicionalmente les
habia garantizado el status sccial y luego el econémico: la
ganaderia v la agricultura. Aseguraron asi, el
aprovisionamiento de productos de pan-llevar y los insumos
necesarios para mantener en actividad las industrias
regionales: Jjabén principalmente aungue también algo de
aguardiente y harinas. Por otro 1lado, como esa escasez de
mercaderia europea supuso el debilitamiento de 1los canales
comunes de trdafico al sur, los mercados de la provincia de
Quito desplazaron al de Limal4; alli era més factible
obtener efectos de Castilla.

El testamento de Don Carlos del Castillo, miembro
prominente de 1la élite piurana, resulta un buen indicador.
Antes que nada lo primero que se establece son las haciendas
qQue posee (Somate, Somatillo, Poechos, Chalacala y Jibito en
el rio de 1la Chira y en el Piura, Tambo Grande) y por
supuesto, muy cuidadosamente se enumera loe animales con las
que éstas cuentan; por algo estamos ante una economia
ganadera: la tierra vale mads por los animales que permite
criar que por ella en si. Y encontramos que su ganado fue
beneficiado y comercializado como jabdn corte de @Quito, lo que
nos indica su destino final; también su sobrino, el presbitero
Silvestre Antonio del Castillo, un reputado estanciero pero
sobre todo un sagaz mercader, mantiene Jjunta la masa de bienes
de la familia y respaldado por ella, comercia tanto al sur
como al nortelB,

En segundo lugar porque réapidamente hicieron su aparicién
en el territorio piurano mercaderes-tratantes que provenian
del norte. Probablemente el equivalente al viajante mexicano
quien, incapaz de reunir una gran cantidad de capital,
compraba a crédito de un comerciante establecido y deambulaba
por diferentes regiones, vendiendo esa mercaderia. Como quizéas
lo fueran en la regién piurana, don Thomas Ruiz de Neiras,
mercader vecino de Quito, muerto intestado con bienes por
valor de 1740 pesos de los que se hizo cargo un comerciante
amigo, don Nicolas Justo de Noboa, igualmente vecino de Quito.
En todo caso, negoceadores que, premunidos de sus
certificaciones oficiales sobre. el origen neogranadino de sus
productos, se expandieron sobre la sierra de la regi6éni&., El
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impacto se dejdé sentir de inmediato: rapidamente se resucitéd
la cédula real que obligaba & todo comerciante que traficara
en el a&rea &a pasar por Piura ciudadi7; muestra clara del
afan de la élite piurana por evitar que la nueva situacidén se
les escapase de las manos. Pero no tuvieron mayor éxito.

Si para 1741, las autoridades de Ayabaca tuvieron que
devolverle a don Joseph de Ustacchio toda la mercaderia gque
negoceaba pues contaba con una certificaciéon del origen
neogranadino de las ropas que vendia, proveida por la Real
Contaduria de Quito, una década més tarde nos encontramos ain
con 8ituacién tan poco favorable a los piuranos: don Lucas
Navarro, vecino de Cartagena de Indias, le entabla juicio a
don Antonio Ferndndez Casadoiro, dedicado a la mercachifleria,
ror unos textiles gque le habia habilitado y que el segundo
habia tratado de despender en Piurald,

En la documentacién, hacia los afios de 1750, no es muy
notoria la presenclia del gran comerciante piurano mientras que
la de los hacendados-estancieros se perfila con mayor nitidez
que nunca, avocados a su actividad y/o limitados a ella: como
8l la combinacién monop6lica del grupo dominante se rompiera y
se difuminara uno de sus principales elementos, la figura del
gran mercader. Por su parte, los medianos y los pequefios
mercaderes sufren directamente la competencia de esa figura
comerclal cada vez méds familiar en la sierra, el tratante que
baja del norte; ya no son ellos los gque, como cajeros,
factores o de manera independiente, comercian al menudeo desde
Piura hacia el interior de 1la macroregién, cubriendo las
necesidades de los diferentes mercados sino esos otros los gue
los abastecen.

Pero Justamente en estos afios comienza a ser sensible la
demanda por determinados productos naturales, que se
incrementard con el transcurso del siglo y sera el climiento
posterior del auge comercial de la regién y del gran espacio
en el que se insertaba. El tradfico de la cascarilla, sin
lugar a dudas, seré el detonante para 1la complejizacién de la
estructura de las operaciones piuranas y para la culminacién
del proceso de conformacién de 1la macroregién surquitefia-
norlimefia. A la dificultad para extraerla desde las zonas de
ceja de selva donde se le hallaba hasta el mercado capitalino,
se le sumé la crénica escasez de circulante; se habia ya
desestructurado la ruta de 1la plata y también el comercio
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textiles quitefioslP-aguardiente surperuano. En realidad era
una verdadera proeza extraer producto tan alejado de los
mercados-polo de comercio, implicaba 1la existencia de

circuitos y redes mercantiles firmemente establecidas.

Hasta ese momento las operaciones comerciales se
realizaban de wuna manera medianamente directa entre los
interesados, involucrando al transportista o quizds a un

consignatario. Pero trabajar con productoeg naturalees supuso
una explosién en la participacién de terceros en las
transacciones. Tomemos tan sé6lo un ejemplo: en 1746 el lojefio

don Domingo Samaniego litigaba con el comerciante piurano don
Joserh de Chabarria por lo procedido de 130 petacas de
cascarilla, volumen bastante considerable si se considera la
aun temprana época de su explotacién=20, Recogida
probablemente en los alrededores de Loja o en el 1limite con
Jaen por su cufiado, Samaniego habia recibido la cascarilla en
encomienda para su venta en la provincia de Piura por lo que
contacté a Chabarria en Macara. Este 1la envié a Piura donde
fue recibida y afianzada por su mujer, dofia Lorenza Ximenez,
quien se encargé de su traslado y de su venta en el puerto de
Paita, por mano de don Joseph Gomez Moreno, personaje de la
élite de ese puertoz21, Sin embargo, no se habia llegado a
ragar el producto puesto que el comprador, don Juan del Toro,
residente en la capital y mercader en la carrera Lima-Panam4,
ge hallaba vinculado a la Armada del Sur ¥y no podia cubrir su
deuda mientras no embarcara el producto; a su vez, Chabarria
no podia pagarle a Samaniego quien tampoco podia cubrir a su
cufiado. Es decir, la demora en la partida de la Armada habia
gsido la causa inicial de 1los problemas de todos estos
comerciantes, la falla en la cadena que se estableciera:

Esquema I
LA CADENA DE EXTRACCION DE LA CASCARILLA

Cufiado de Samaniego -- Samaniego -~ Chabarria -- Ximenes --
(Loja o Jaen) (Loja-Cariamanga) (Macaréd) (Piura)
Gomez Moreno -- del Toro

(Paita) (Lima - Espafia)
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Sin entrar a la complejidad del espacio gque supuso tal
transaccién ni a las herramientas comerciales envueltas
(poderes para el litigio), obligaciones, hipotecas, vales,
etc) y menos a las sutilezas comerciales que gsustentaron la
operacién (la combinacién del embarque con la partida de 1la
Armada para el pago, la compra de géneros con el dinero
obtenido, el hecho de 1la venta al fiado y su rechazo por el
interesado, etc.), es este tipro de estructura comercial la gque
se generalizard posteriormente 86lo que ya no serd en cadena
sino a manera de engranaje; es decir, un modo de comerciar en
el que las responsabilidades son mancomunadag Yy avaladas por
un grupo de mercaderes, de la misma familia -como veremos en
el siguiente capitulo. Al momento, mediados del XVIII, aGn
resulta una operacién excesivamente complicada; un avance de
lo que seria lo caracteristico conforme avanzara el siglo,
aumentara el tamafio del espacio geografico de los circuitos
mercantiles y sobre todo s8e incrementara el numero de
productos envueltos.

En este caso el encadenamiento de transacciones es claro.
Son seis manos por las que prasa la cascarilla antes de hallar
su destino final y sin embargo, pese a ser Samaniego el eje,
no hay un capital invertido o més bien expresamente invertido,
previamente y en ese producto. Tampoco hay signos de gque sea
una operacién avalada por el conjunto de los mercaderes
envueltos (y no de uno a uno) ni gque el producto fuese enviado
a la capital para cumplir con los grandes mercaderes

capitalinos. Aun no son los capitalinos sino los mercaderes
de la macroregién quienes trafican con la cascarilla, como la
piurana dofia Maria Antonia Marquez Caballero. Enmarcada por

los afios finalee de la década de 1760, ella como buena paitefia
es comerciante y en su ejercicio trabaja con todo tipo de
productos; entre ellos claro estd el de mayor demanda en su
época, 1la quinina... que le vende por ejemplo, a don Manuel
Gonzales Carrasco. Y al hacer las cuentas, no se prone en duda
el precio del producto adgquirido: se le ha de pagar lo que
ella diga; finalmente Gonzales la sefiala como nuestra comadre
(de él1 y su mujer, por cierto). Valga resaltar gque 1los
Marques Caballero era una poderosa familia de mercaderes y que
va en ellos se encuentra, en embrién, ese modo de comerciar
que utiliza a la familia como pilar para el negocio y que
analizamos en el tercer capitulo22, E1 parentesco, entonces,
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es un vinculo que cimenta lo que debieron ser unas activas
relaciones comerciales entre miembros de la €élite piurana vy
paitefia; 1la complejizacién de 1la actividad comercial hara de
ellos su soporte fundamental.

2. "mas vale cuenta que renta’23: un comercio diferente

La frase que hemos resaltado resulta de por si reveladora
v aungue suene descabellado, los mercaderes nortefiog preferian
tener un variado numero de cuentas acunuladas por cobrar y
pagar que contar con una renta fija. Y ello tenia una razén
de ser, era parte de Bu estrategia de comercio; su manera de
mantener el caplital en constante movimiento por cuanto esas
cuentas podian ser (y en verdad 1lo eran) negocladas: se
aseguraban de un lado, mucho mayores entradas gque con los
réditos de un dinero inmovilizado y del otro, se protegian de
las malas rachas repentinas del negocio. Consideremos que las
finanzas de la época eran cualitativamente diferentes que las
de hoy: no existia una banca que canalizara las inversiones y
el rol de la Iglesia como tal es aun bastante confuso=24.

Y en 1la colonia, ee méds que posible que 1la banca no
funcionara para los mercaderes de provincia -que tenian en los
almacenistas limefioe, sus habilitadores de mercancia, capital
basico para el ejercicio de su rubro- o quizés, de haberlo
hecho, el modo de comerciar hubiera tenido gue ser diferente.
Pensemos que cuando hablamos de esa habilitacién en realidad
estamos frente a una inversion que hacian los capitalinos, més
que en la ceslén directa de dinero a comerciantes y/o
productores en la de mercaderia, es mds en la de Castilla. Y
esto se reproducia en la pequefia y mediana escala de provincia
por cuanto era el constante movimiento de los productos lo que
hacia girar el engranaje mercantil. No obstante los reparos
que se le puedan poner &al término, esa habilitacién era una
inversién: colocar mercancia era colocar dinero para obtener
beneficios... vy loe que se lograban eran bastante altos (por
la cadena de transacciones en torno a una operacién mayor). Y
también habia riesgos en la misma medida por lae condiciones
(climaticas, tecnolégicas) del medio en que se movian.

Claro esta que también hubo inversién en dinero -en el
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siguiente acdpite 1lo veremos, pero por lo coman, eran
préstamos de cantidades méAs bien pequefias por comparacién a lo
que se habilitaba en mercaderia. En el é&rea regional, por
ejemplo, se podia colocar dinero en la ganaderia, 1la actividad
nuclear piurana; una produccién a corto plazo y con miras a
prarticipar del comercio de la zona. Asi lo hizo por ejemplo,
don José Bernuy qulen para sumentar el patrimonio de sus
hijos, coloc6é algunos pesos en el giro de manadas esperando
obtener Jjab6n para venderlo en Lima; recordemos que la
manufactura de jabén era una manera de contar con una pequefia
rero segura ganancia (Aldana 19839).

Hacia mediados de la segunda mitad del eiglo XVIII ya era
perceptible el cambio en el modo de girar. Para ese momento,
se habia creado ya el virreinato de Nueva Granada y se habia
suprimido la flota de galeones; la implementacidén concreta de
las reformas borbénicas es la muestra més clara de los cambios
que alteraron los patrones de comportamiento de los
comerciantes piuranos: esas reformas supusieron una mayor
presién econémica en todas las colonias hispanoamericanas,

norte del virreinato del Peri incluido. Y s8in embargo,
algunas medidas que causaron grandes revuelos en el gur, como
el establecimiento de las aduanas=2B, no impactaron

mayormente en el norte pese a ser un espacio organizado en
torno al comercio. Quejas por supuesto, hubo. No soy capaz de
dar auxilio ninguno a dicho mi hijo, de este lugar por estar
eate comercio muy atrasado a causa de las muchas penciones que
ha resultado de parte de nuestro soberano26. Pero en el
norte, 1la respuesta fue simple y contundente: intensificaron
el contrabando. Mé&s de un oficial real llegaria a principioe
del XIX &8l colmo de la desesperacién, finalmente la inversién
que lee suponia acceder a uno u otro cargo, se redituaba con
la administracién de la Rentaz=27.

Pero las reformas borbénicas son también la muestra de un

cambio en el panorama europeo; lo hemos wvisto. Ese lento
incremento por la demanda de productog primarios con que
abastecer sus nacientes industrias. Y el caso del algodén es

el més notorio; en un inicio con una demanda semejante a la de
otros productos, progresivamente se fue convirtiendo en gJ
producto para todo lo que fuera textiles: el éxito econdémico
de Catalufia en el XVIII se sustenta en la produccién de pafios
de algoddén y es un espaclio comin gque son 1los tejidos los que
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posibilitan el despegue fabril inglés. De modo semejante, en
América, el algoddén comienza a ser utilizado como materia
basica para los obrajes, propiciando un cambio en los polos
econémicos regionales: el caso estudiado, el de los textiles
mexlicanos=28,

Esta situacién afecta al subcontinente, a la macroregién
v a Piura en especial primero cuanto zona de paso de 1los
productos primarios extraidos de la ceja de selva y luego como
productora tradicional de algodédn... aungque claro para que
sufra directamente la presién internacional por su producto,
Piura deberia aguardar alin casi un siglo. Sin embargo, ese
incremento de la demanda por bienes prrimarios significé el
progresivo sumento del volumen y del monto envuelto en las
operaciones mercantiles; 1la complejizacién de las operaciones
a la que ya hemos hecho referencia. Pero también significé la
presencia del capital limefio por cuanto los grandes mercaderes
capitalinos centraron répidamente su atencién en la
macroregion. Y con ese capital 8se reactivé el comercio
provincial; generando por otro lado, una especializacién
regional en base a las ventajas comparativas de cada 2zona y
que actualizaria el wvigor econdémico de ejes productivos
complementarios, como el de Piura-Loja-Cuenca; situacién que
se ha analizado mé&s en detalle en el capitulo anterior.

.las reformas y los mercaderes limefios

Justamente el momento pico del renovado vigor comercial
de la macroregién a mediados de la segunda mitad del XVIII
coincidié con 1la dacién del Reglamento de Libre comercio ... o
quizde fuera éste el que lo propicié. En todo caso, como todo
punto culminante conllevaba el principio de la caida, la que
arrastraria a los grandes comerciantee piuranos y sus grupos
familiares. La recuperacién de principios del siglo XIX seria
cualitativamente diferente.

En 1778 se da el Reglamento de Libre Comercio, reforma
que en realidad sancioné préacticas de trafico comercial que se
habian venido realizando bastante antes -recordemos a 1los
navios de registro. Gracias a él, ya no s6lo un puerto
eespafiol sino varios podian embarcar productoes para América vy
por otro lado, se ponia punto final a la supremacia de los
mercaderes limefios por cuanto se permitia la ereccién de otros
Consulados de Comercio. A mds su ejecucién efectiva se
conjugé con el término de la guerra con Inglaterra (1779-1783)
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vy por tanto, se sumé mads que la necesidad de las colonias
americanas por manufactura europea, la de los mercaderes
espafioles por colocar sus productos. La consecuencia
inmediata fue un boom exportador metropolitano gque sobresaturd
los mercados coloniales, en especial el de los nucleos de
arribo tradicionales, Lima por ejemplo2®,

Los grandes mercaderes capitalinos, contactos de 1los
comerciantes atlénticos, trataban directamente con Espafia:
importaban y/o recibian 1la manufactura del continente y se
encargaban de negocearla con la gente de provincia. Salvo
raras excepciones como por ejemplo Baltazar Ruiz Martinez,
uno de nuestros personajes eje del tercer capitulo39s, los
comerciantes provinciales nortefioe (o al menos log piuranos)
no accedian directamente al mercado metropolitano y tampoco
era comun que entraran en contacto c¢con los mercaderes
peninsulares que pasaban a estas tierras. Negoceaban s8i, y
con fuerza pero con los establecidos en el medio mercantil
limefio como los Elizalde; aunque claro estd no falté el
mercader peninsular que, saliéndose de la norma, 8e movia
hacia el interior o que, residiendo en Lima, lograban
contactar con gente de provincia. Joseph Balois, es un ejemplo
.. .aunque también puede ser contraejemplo.

Comerciante de 1la carrera de Indias, su testamentaria
trataba de recuperar en 1786, cerca de 60,000 pesos valor de
un cierto nimero de transaccionee firmadas entre 1754 y 1761
por doce comerciantes. En ese tiempo, habia establecido
contactos con mercaderes de provincia: al menos tres eran
piuranos o giraban en la zona (Jacinto de Aguirre, Juan del
Castillo y Juan Lacomba). Pero el que esas escrituras se
mantuvieran impagas mds de veinte afios después son un signo
del estado del comercio en toda esgta etapa. Considerese que
no es un solo deudor sino doce; es poco probable que todos
dejaran de cubrir su deuda ex-profeso o que el nimero de
créditos fuera tan grande como para que doce fuera simplemente
un resto. Recordemos lo gque se ha visto: desestructurado el
sistema mercantil en torno a la ruta de 1la plata, hubo una
etapa de dura transiccién hacia una nueva forma de comerciar.
El Tribunal del Consulado y loes mercaderee agrupados en él
habian resentido fuertemente el cambio de 1la situacién; el
virreinato de Nueva Granada habia sido la puntilla a su otrora
poder socio-econémico. 81 para mediados del siglo XVIII recién



82

comenzaba a revigorizarse la economia virreinal a partir de
las regionales, es entendible gue no fuera facil cubrir la
deuda... incluso pudiese ser gque Balois hubiera dado por
prérdidas esas cuentas ¥y que ante la creciente vitalidad del
comercio nortefio, buscara su pago puesto gque en ningiin momento
se exige ©por ejemplo, intereses. Pero también es muy probable
que no conociendo el medio provinciano no pudiera cobrar sus
cuentas; es méds podria ser una causa por la que los mercaderes
espafioles buscaran negocear directamente con comerciantes
capitalinos establecidos ¥y no con 1los de provincia... y una
posible razén por la gque estos Gltimos no pudieran acceder con
facilidad a los peninsulares31.

A pesar de todo, el punto resulta interesante puesto gque
en los grupos familiares de comercio habia por 1lo menos un
miembro reninsular; baste ver los esquemas del tercer
capitulo. En teoria y supuestos los modelos de reproduccidn de
los comerciantes sefialados como espaclo comun, esos
reninsulares debian mantener algiin tipo de vinculo con Espafia
o con los metropolitanos. Quizéds, fuera del mercado-polo o en
uno con la tradiciédn comercial tan poderosa como el de
Lima2®2, el modelo s6lo se cumpla parcial o cualitativamente
diferente: un inmigrante espafiol sin 1los vinculos apropiados
como para establecerse en la capital, no le resta méds gque
trabajar en provincia -aprovechando gquizds algin parentesco-
donde lo més probable es que entrongue con mujeres Qque, ollas

8i, le representen el acceso a todo un sistema de redes
familiares en el Area en que gira y a un cierto status social.
Convertido en gran comerciante provincial graclas a un
matrimonio ventajoso, recibiendo como dote las relaciones
comerciales (lo més importante gque podia aportar una mujer de

familia de comerciantes323); le interesa més mantener
vinculaciones hacia el interior, el mercado donde distribuye
sus productos, gque hacia el exterior. E inclusive en esta

linea, también puede pensarece en una nueva concepcién
comercial de los europeos en qgque las relaciones familiares
estaban siendo progresivamente disociadas de las &actividades
econémicas; exactamente al contrario de lo gque sucedia en
América. En todo caso, en estas tierras, es més que probable
que su origen le serviera probablemente como respaldo a sus
operaciones comerciales, finalmente para los peninsulares y
fordneos —-europeos- en general habia una mayor facilidad de
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aceptacioén social (y por tanto de credibilidad).

El fuerte desbalance que causé la ejecucién efectiva del
Reglamento de Comercio al término de 1la guerra (1783)
favoreci6é a los comerciantes peninsulares, especialmente a los

gaditanos, frente a los limefios34, Antes que nada 1les
significé una dependencia probablemente esemejante a la que
sufrian los comerciantes provinciales de los capitalinos. En

todo caso, el negocio comercial para los piuranos y los
nortefios en general fue trabajar con mercaderes/almacenistas
que eran en su gran mayoria -por no decir todos- peninsulares
establecidos en Lima. Y aunque llame la atencién no resulta
extrafio pues Flores Galindo (1984:55) sefialaba que para 1779,
el 10% de los testamentos limefiloe eran de gente nacida en
Espafia, porcentaje que aumentdé a un 14% hacia 1810; la
pregunta es ¢(porque se asientan aqui, si supuestamente las
condiciones econémicas del virreinato son malas? ¢(no sera que
venidos con un esquema mental diferente con respecto al
comercio perciben de manera cualitativamente distinta a 1los
locales las posibilidades de girar en el comercio y obviamente
logran grandes beneficios?. Los grandes comerciantes piuranos
comercian principalmente con Antonio y José Matias Elizalde,
Matias Larreta y su representante José Menéndez Pabbén, todos
peninsulares y personajes de reconocida importancia en el
medio comercial capitalino. Apasionante seria estudiarlos y
ver la rosible mixtura de estrategias comerciales que
desarrollan; al momento muy poco sabemos de ellos porque no
han s8ido estudiados, s6lo 1los encontramos reiteradamente
presentes en las actividades mercantiles de los fiortefios.

Pero tampoco creamos que eran los 1nicos grandes
negociantes virreinales. También hubo otros grandes
mercaderes capitalinos, baste ver el cuadro de Flores Galindo
(1984:74-76) sobre los principales personajes de la clase alta
limefia para percibir que la gran mayoria giraba en el
comercio. Lo gque no sabemos es con cuanto éxito pero al menos
de uno lo sabemos con seguridad. Don José Antonio de Lavalle
fue poderoso mercader, con una muy amplia gama de negocios
mercantiles que cruzaban el territorio colonial
hispanocamericano y que obviamente llegaban a Espafia. Competia
con cualquier gran mercader peninsular: Lavalle se hallaba
vinculado al virreinato del Rio de 1la Plata y al norte,
probablemente mantuviera relaciones comerciales hasta Panama;
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barcos de su propiedad circulaban en el édrea y ademds giraba
en la gran trata negrera asi como también en el importante
rubro de la cascarillas5, Lo que resulta interesante es
que Lavalle era trujillano y no ee el 1Unico caso de gran
comerciante que podemos filiar estaba vinculado con la
macroregién surquitefia—norlimefia. Otro caso, el de Vicente
Larriva, limefio, tenia obvias vinculaciones con ese espacio,
primero porque habia casado con una guayaquilefia -y ya hemos
dicho gque 1lo que aportaba 1la mujer eran las relaciones
sociales- vy es més sus hijos también habian emparentado con
familias nortefias36.

;/Cuan general fue este patrén?. No lo sabemos y s6lo nos
queda pregunatarnos 8i esa lista de la clase alta limefia a la
que hemos hecho referencia no se basa mé&s que nada en 1los
nombres conocidos y menos en los que estédn emergiendo
econémicamente; que Jjustamente este sector fuera el de los
nuevos aristécratas o poderosos mercaderes, que entrara en la
competencia con las antiguas prosapias limefias. Tampoco
sabemos 8i la forma en que trabajaban era diferente a la de
los peninsulares o si la racionalidad econdémica que mostraban
aquellos vinculados al norte era la proyeccién en un gran
espacio de aquella que se habia desarrocllado en el periodo de
conformacién de la macroregién surquitefia—norlimefia; es decir
de las redes de comercio como sustento de los circuitos
mercantiles. Es verdad que hay un comercio po convencional -
como dird Haitin- y que para la segunda mitad del XVIII, no
falta entre los contemporéneos, quien sefiale que aunque las
ganancias son menores se encuentran mejor distribuidas37 y
més aun que el capital mercantil limefio fluia por loe
circuitos nortefios38,

Y no nos extrafia ese protagonismo de los mercaderes cuyo
soporte econébmico se encuentra en el norte si pensamos en ese
despegue econdmico regional vy en esa nueva egtructura
comercial virreinal de base diversificada que hemos delineado
en la primera parte de este trabajo. Y aunque es verdad que
un aspecto crucial de la economia colonial es su fragmentaciodn
espacial y su diversidad regional (Haitin 1986), tampoco lo ee
menos que fue la articulacién sistémica de esoso espacios y de
esos productos a través de las actividades de los diferentes
comercliantes, la que soportd econdédmicamente el virreinato a
partir de mediados de la segunda mitad del XVIII. Por tanto,
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el crecimiento de 1los mercaderes capitalinos (en paralelo con
el de 1los nortefios) se debe no 86lo al comercio de
exportacién-importacién sino también graclias, méds qgque a la
edificacién a la consolidacién de un mercado interno38.

Irénicamente fue el Libre Comercio aunado a la creciente
demanda por bienes primarios, lo que les permitié a los
grandes mercaderes capitalinos asentarse de manera s6lida en
los circuitos regionales nortefias y controlarlos. Los enormes
problemas que les causdé a los almacenistas limefios, el pago de
las cuantiosas sumas gque habilitaron en mercancia a los
mercaderes de provincia, como veremos algo mas adelante, los
llevé progresivamente a intervenir de forma directa en los
negocios del norte. Ademés claro estd de darse cuenta de los
beneficios gque reportaba. Recordemos que el Tribunal del
Consulado era un excelente mecanismo de control puesto que en
cualquier 1litigio entre comerciantes, se podia exigir su
arbitraje, impugnado la decisién del Diputado de comercio -de
haberla. Se podia alegar que Ja ley municipal y ordenanza
primera de las del Consulado son expresas para gque los pleytos
de mercaderes y entre mercaderes se sigan precisamente en la
Universidad de comerciantes4d0 El traslado a Lima, a més de
caro y enojoso, disturbaba el normal desarrollo de las
actividades de cualgquier comerciante.

Por mucho que 1los comerciantes piuranos y nortefios,
llegaron a acumular poder econémico, nunca 1lo hicieron como
los capitalinos y por tanto no pudieron competir con ellos vy
romper su blogqueo comercial monopdlico. Pese a 1la fuerte
disminucién de su poder con respecto al XVII, su época de oro,
el Tribunal del Consulado seguia esiendo una importante y
poderosa corporacién de comerciantes en el medio capitalino.
Cada recorte territorial (primero Nueva Granada y luego Rio de
la Plata) aunado a las diferentes coyunturas internacionales y
a las Reformas borbénicas incidieron directamente en esta

corporacion. En el XVIII, aungue nunca recuper el ambito de
influencia ni el poder que tuviera, logré el dominio del
espacio que le quedaba. A fines del Ultimo cuarto de siglo

contaba con once diputaciones ademéas de controlar Guayaquil vy,
para los primeros afios del XIX, el Tribunal del Consulado se
erigia nuevamente como una poderosa corporacién que velaba por
los intereses de sus miembros4l... no necesariamente acordes
con los de otroe comerciantes, los provinciales por ejemplo.
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Aunque claro estd que los més poderosos también formarian
parte del grupo de mercaderes agrupados bajo el Tribunal, de
que otro modo don Vicente Ferndndez de Otero podria haber
llegado hasta el mercado mexicano (aungue para que se diera un
trdfico fluido hacia Centroamérica y México tendris que
esperarse los primeros afilos del siglo XIX).

En Piura, la importancia de Paita como puerto en el XVII
necesariamente debié requerir la presencia de un representante
de los intereses del Consulado; cargo que 8l desaparecié lo
encontramos nuevamente en la 2zona, en 1747, cuando el titulo
de Comisario del Comercio y Guardia Mayor pror el Tribunal del
Consulado recaia en la persona de don Diego de Mesones y 1la
dePortilla, importante hacendado-estanciero piurano<42, Para
la segunda mitad del siglo, el representante del Tribunal
recibia el titulo de Juez Diputado de Comercio y hacia fines
de los °70, lo era don Santiago de 1la Sota43. Puesto que
también tendria Bartolomé Ruiz Martinez para 1792-1797 y que
para la primera década del XIX, recayera en Joaquin de
Helguero y Gorgoya<44,

.el comercio piurano a fines de siglo

Mds o menos hasta la década del 70 se mantenia ain un
frecuente flujo comercial hacia el norte; egtando para seguir
viaje & la ciudad de Cartajena de Indias fallece en Piura el
maestre de campo don Esteban Martin de Blas y Fernéandez,
dejando trunco un -al parecer- conveniente viaje de
negocios4B, Sin embargo, Lima, prrimero 1lenta y luego
ridpidamente retomaria su rol como fuente de mercaderia. Y en
ello coadyuvaria el Libre Comercio pues, pese a todos los
problemas qQque implicara la sobresaturacién del mercado para el
medio comercial capitalino, 8sus grandes mercaderes contaron
como antafio, como cuando 1llegaba la Armada, con una gran
provisién de mercaderia con gue habilitar a los de provincia.
Buen mercado para unos y para los otros, el poder acceder a un
flujo continuo de productos a precios, probablemente, més
convenientes.

Como consecuencia, en los "800 se dan un numero de
contratos comerciales entre los grandes almacenistas
capitalinosg y varios mercaderes pluranos, que con el tréafico
de la cascarilla habian ido incrementando su poder y su
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reconocimiento econémico. Algunos de los mas poderosos, como
Gregorio Espinoza de los Monteros -a gquien analizaremos en el
siguiente capitulo- o Vicente Fernadndez de Paredes, llegarian
a cantidades astrénomicas por comparacién a lo que hasta ese
momento habia sido el promedio de la negoceacién de los
piuranos; el primero firmé a 1lo largo de tan s6lo tres meses
de 1786, cinco obligaciones por un valor total de 125,182
pesos mientras que la testamentaria del segundo, endeudado por
alrededor de 105,614 pesos, se veria envuelta en querellas
legales por mds de 30 afios. Ambos mercaderes pensaban cubrir
la deuda en cascarilla y en un afio!. Cosa semejante a lo que
rensaran Francisco y Joseph Sanchez Navarrete endeudados de
mancomun por 125,942 pesos aunque gquizéds por ser paitefios, se
comprometieron al pago mixto de su obligacién: mitad en
cascarilla y mitad en cacao48. Probablemente Fernandez de
Otero, vinculado al grupo familiar de Baltazar Ruiz Martinez,
pensara poder cubrir su deuda toda vez gque como muy poderosos
mercaderes de provincia eran la excepcién vy accedian
directamente al mercado metropolitano y méas alin, al mexicano;
en realidad, era parte de su estrategia. §S5Sin embargo, fueron
sobredimensionadas las capacidades empresariales del grupo.
Pasado el boom de principio de 1los “80, gque vemos habia
gignificado 1la colocacién de mercaderia en provincia en
cantidades que no pudieron ser asimiladas en un momento dado,
comenzaron los problemas: el excedente de mercaderia comenzd a
ser devuelto de un lado y del otro, se comenzdé a exigir el
pago de esas obligaciones tan cuantiosas. Pero sahora bien,
con cantidad tan grande de mercaderia habilitada se le
presentaban algunos problemas a los comerciantes piuranos.
Primero, que el sistema mercantil con el que trabajaban
suponia siempre la presencia como productos-contraparte a los
de Castilla; es decir a mayor presencia de manufactura
europea, mayor cantidad de efectos de 1la tierra... la fluidez
en el flujo de manufactura suponia uno semejante en los
efectos de la tierra, 1lo cual a su vez implicaba gque tenian
que ser negoceados: colocados en Lima o0 en otros mercados.
Luego que 1los piuranos sobrevaluaron sus fuerzas y la
capacidad de consumo del mercado regiocnal. No solo pensaron
que con un afio tendrian el tiempo necesario para cubrir tan
crecida deuda sino que tan seguros estaban gque hasta aceptaron
rrimas de castigo en caso de no cumplir y con un interes
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bastante alto. Probablemente fuera una idea generalizada la
del trujillano Yarza quien justo a mediados de esta década de
los “80 comentara qQue las ventas estdn algo escasas a caussa
de estar esta plaza (Trujillo) con mucha ropa pero que
poniendo los medlios para su espendio podria deshacerse de la
mercaderia; es decir que con un poco des esfuerzo y dedicacién
llegaria a venderse toda la mercaderia por numerosa que
fuere47.

Los comerciantes nortefios no consideraron, entonces, que
el sistema de comercializacién establecido 1le imprimia un
determinado ritmo a las opreraciones tanto ror el
encadenamiento de transacciones -recordemos el caso de la
cascarilla- como por los volumenes envueltos. Tampoco que las
redes de comercio recién se estaban asentando -por cuanto el
protagonismo econémico nortefio recién arrancara hacia mediados
del siglo XVIII- y gque resentiria el intempestivo incremento
de manufactura europea en circulacién y sobre todo la presién
que implicaba a los piuranos el mantener un buen ritmo de
intercambio. El quiebre fue, entonces, es a fines de la
década del °80.

En todo caso, no desaparecen las transacciones entre los
almacenistas/mercaderes capitalinos y los de provincias. Por
el contrario, los limefios superaron el fuerte bache que les
supuso el Reglamento de Libre Comercio y también el que debid
gser la preesencia de representantes directos de 1los Cinco
Gremios de Madrid. Ellos llegaron con esa 1liberalizacién
mercantil y fueron un factor tanto o méds desestabilizante por
cuanto eran una poderosa corporacién de mercaderes, s6lo que
peninsulares, que comenzaron, desde Lima, a negocear
directamente con los mercaderes de provincia; la competencia
desde la misma casa. Es méds que probable gque hubilera una lucha
interna y soterrada entre unos y otros, los primeros tratando
de ponerle coto & la ingerencia de los foradneos en los
circuitos mercantiles, y los segundos por evitarlos y acceder
directamente al mercado interno; sin embargo es un tema que no
nos atafie demasiado.

En los “90 son igual de frecuentes loe tratos entre loe
piuranos y los mercaderes capitalinos aunque por valores
bastante més pequefios y a veces, hasta con un 8sesgo comercial
diferente. Es el caso, por ejemplo, de don Juan Ignacio
Gamio, del comercio de Lima, quien habilitara 3,682 pesos a
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don Joaquin Lamadrid, vecino de Piura, importe de varios
efectos de Castilla que debian ser ragados en algodén
despepitado bien limpio Yy blanco puesto en la playa del
Callao; s8u destino: los Reynos de Espafiad8. Recordemos que
eran los bienes primarios los que 1le interesaba a los
mercaderes limefios, por cuanto la gran mayoria de los
comerciantes piuranos no podian acceder fadcilmente a metales

preciosos. Quizas la gituacién era algo diferente en
Lambayeque vy Trujillo que contaban con el centro minero de
Hualgayoc. Pero dada la 16gica de 1la macroregién, las

estrechas interrelaciones de las diferentes partes de este
espacio, es bastante probable que la situaciétn de una regién
fuera semejante a la de las otras.

Las transaccliones en 1lo fundamental seguian el mismo
modelo que hemos delineado: 1los pluranos contrataban con los
grandes almacenistas caplitalinos el abastecimiento de una
determinada cantidad de mercaderia que luego se encargarian de
distribuir en sus mercados. Pero 1la figura 1legal habia
cambiado; 8e establecia una obligacién en pesos por el monto
total de la mercaderia incluyendo un cierto porcentaje de
interés y hasta con primas de castigo por incumplimiento. En
un primer momento, los piuranos habian tratado de pagar de
acuerdo a la costumbre; es decir, comprar y vender sus efectos
de la tierra directamente en el mercado y 1luego con el dinero
obtenido, acudir donde el almacenista v aviarsee con
manufactura europea para finalmente emprender el retorno;
siempre negoceando por los poblados por los que pasaba. Pero
vemos explicito con Gamio lo gque era tAcito entre 1los
mercaderes: gque el dinero en realidad no era méds gque una
moneda de cuenta. '

Y asi era. Quizds no contemos con un documento
especifico aue sustente la idea pero el tipo de transacciones
que 8e generaron, permite suponer 1la carenclia crénica de
numerario. La ubicaciétn periférica de Piura y la macroregion
surquitefia-norlimefia al sistema mercantil del XVII en torno a
la ruta de la plata debié6 mantener a la regidén, corta de
numerario. Y en la primera mitad del XVIII vimos que ese
territorio era un espacio anaquilosado econdémicamente por la
falta giro comercial, volcado a la produccion agroganadera,
con un alcance restringido en sus operaciones, encadenadamente
organizadas; no se se reaqueria de un flujo constante y sobre
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todo substancial de dinero. Pero la complejizacién de las
actividades comerciales modificarian las necesidades; las
cosas cambiarian tendrian que cambiar conforme el volumen y el
valor de las operaciones engrosara: la generalizacion uso de
la libranza seria el paso subsecuente; lo veremos después.

Los grandes mercaderes capitalinos pasaron medianamente
rapido a controlar todo el proceso de comercializacion;
finalmente les habian entregado a los piluranos sumas
considerables (y gquizas hasta imprudentemente considerables)
de mercaderia que, obviamente, debian ser cubiertas. Pero esa
inyeccién de capital que supuso la presencia de los grandes
mercaderes de Lima no significé el montaje de la red de
comercializacién sino més bien la vigorizacién de una 1légica
comercial, soportada esta vez por las redes familiares,
presente desde el mismo proceso de conformacién regional4®,
Sin embargo, en 1los “80, los engranajes comerciales que
soportaban el trafico de mercaderias no estaban aun 1listos
para resitir la presion. Los comerciantes piuranos no
rudieron cumplir con los capitalinos porque habia demoras en
el acoprio del producto, en su traslado e incluso en la simple
notificacion de su arribo: sencillamente las redes de
relaciones familiares fallaron; les era dificil asimilar el
ritmo que exigia la nueva negoceacion.

Por ello, los comerciantes piuranos no llegaron a juntar
tanta cascarilla, algodon, etc., como se habian comprometido a
hacerlo. No porque faltara; en los primeros afios del XIX, el
trafico seria muy activo y a fines del mismo, habria un boom
de productividad. Sino porgque no contaban con los medios
adecuados para conseguirlos en plazos tan cortos. Con un
sistema tan fragil de comunicaciones, obtenerlos y extraerlos
sobre todo, era muy dificil: en determinadas epocas los
caminos se volvian intransitables. Por otro lado, la
generalizacién del uso de 1la libranza determiné que, asi se
exigiese el pago de los productos en dinero, no hubiera modo
de conseguirlo; esa era la desventaja de moverse en un
engranaje comercial. Retomaremos luego el punto.

Y no es que la situacién camblara después, sino que los
nudos de las redes comerciales, los parientes o relacionados,
respondieron con mayor celeridad y eficacia como para
posibilitar un flujo mas continuo. De haberse dado antes, ese
flujo podria haber hecho de los “90 un periodo de definido
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auge economico para la region. Pero al no darse, corté todo
repunte 0 mAs bien lo retrasé... quizas hasta fuera el respiro
necesario que requirieran los piuranos para tomar fuerzass e
impulsarse. El vigor comercial seria recién sensible hacia

1810 pero ya las colonias se verian envueltas en un proceso
separatista que alteraria el panorama.

.las operaciones complejas: la libranza, pieza fundamental

La impresion, entonces, de estos afios finales del siglo
XVIII es mixta y contradictoria: de wun 1lado 1la bonanza
econdbmica y del otro, el quiebre comercial. El renovado vigor
es sensible en 1la region piurana, pero pareciera qgque el
contexto dque la rodeara no permitié su estabilizacion. En
efecto, 8i el panorama del comercio regional es tan inestable,
no lo es menos el virreinal; al fin y al cabo la estructura
comercial de base diversificada tenia sus pilares en el norte.
1782 fue el afio cumbre de la crisis politica y financiera
mientras que los afios de 1790-1794 son en general de meJjora,
por mucho que el comerclo de exportacidén fluctuara de afio en
afio (Fisher 1981:117 y 1562). El comercio, entonces, se
convirtié para los piuranos en una suerte de ruleta: un buen
afio significaba obtener 1los productos de la tierra vy
colocarlos en el mercado (Piura o Lima) con una cierta
facilidad, cubrir parcial o totalmente la deuda, habilitarse
de productos, etc.; un mal afio implicaba exactamente 1lo
contrario, demoras, retrasos, pérdidas. De un golpe de suerte
o de uno de mala fortuna, dependia 1la riqueza o los agobios
del mercader piurano.

Al menos, en un inicio, esos productos naturales les
habia significado a estos comerciantes mejorar sus condiciones
de negociacién frente a los grandes mercaderesg capitalinos.
Dejaron de ser sus intermediarios comerciales, a aquellos que
simplemente se les habilitaba con mercaderia europea, como
cuando funcionaba el régimen de Armada. En algunos casos,
llegaron a erigirse en socios de los grandes almacenistas de
Lima y en todos, en las piezas claves y fundamentales para la
obtencién de esos bienes naturales. Sino como hubiera podido,
por ejemplo, don Cristébal de Arpilcueta, gran comerciante
capitalino, hacerse nada menos que de 40,000 varas de tocuyos

cuencanos, blancos Yy buenos sin tener contacté con un
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comerciante gue girara en la zona?. En este caso, Fernédndez
de Otero fue s8u s8solucién; el se encargd de conseguir el
producto sirviéndose de Jacobo Soneira, mercader peninsular,
probablemente con no mucho tiempo de haberse afincado en la
zona.

Tan 86lo un afioc después Arpilcueta recibiria su
mercaderia o al menos, s8e estipularia una cancelacién de
contratos entre Soneira y Fernédndez, & la eatisfaccibdn de
ambos; finalmente el piurano le habia indicado al primero aque
aumentara en uno o dos reales el precio de plaza de cada pieza
para facilitar 1la negociaciénBO. Argucias de mercader que
indica la libertad del wvinculo que 1lo unia al capitalino; de
lo contrario habria dejado sentado en la escritura que el
sobrepago era voluntad de Arpilcueta. Como mercader, no podia
correr el riesgo de gque se lo cargara posteriormente.

Pero a finales de los 80, 1los comerciantes capitalinos

comenzaron a estrechar a los piuranos; los mercaderes
peninsulares también exigian 8u pago: los primeros debian
pagar para que el engranaje funcionara. Gregorio Espinosa de

los Monteros, para evitar lo inevitable -es decir, el embargo
vy la ejecucion de sus bienes- intimaba a su hijo Manuel a que

le enviara urgentemente cascarilla pues * las primeras mil
petacas ban destinadas al pago de los Elizaldes y an de salir
para Cadis en 1o8 rexistros que a8e¢ hagan a 1a vels... 51.

Las primeras deudas, de mediano valor y establecidas antes de
la saturacién de mercaderias, 81 llegaron a eer cublertas.
Como las que establecié don Antonio Elizalde con Marcos Sanz
del Rusco y don Pedro Angeldonis, por 4,604 pesos y 6,445
pesos respectivamente, habilitados en mercaderias. Tanto el
del comercio lambayecano como el del piurano se demoraron en
cumplir con la obligacion, en vez de un afio tardaron dos y
tres... pero al menos, pagaron. Loe Elizalde, entre otros
mercaderes capitalinos, no tendrian tanta suerte con
obligaciones de bastante mas valorB=2.

Los piuranos en su tierra también actusban como
almacenistas: en 1787, Ruiz Martinez capitalizaba con 29,000
pesos en ropa y otros efectos a Manuel de Posadillo para que
los llevase a LoJja, Cuenca y QuitoB3; golpe de suerte en un
negocio pues tan crecida suma quedSé cubierta tan solo un afio
después, 1788. Pero notemos una caracteristica comun a los
ultimos comerciantes que cumplieron a tiempo sus deudas: eran
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preninsulares. Y es méas, como confirmando 1lo que deciamos
anteriormente que un buen numero de peninsulares gque no
pudieron asentarse en Lima buscaron cobijo en provincia, el
pequefio cuadro siguiente, nos indica como los mercaderes que
se han ido mencionando tienen en comin el ser espafioles.
Nuevamente tocamos el tema, juna manera distinta de hacer
negocios?. Al menos de dos de ellos, sé que tuvieron éxito:
Sanz del Rusco, emparenté con 1los Ruiz Martinez de Piura,
mezcldndose c¢con la méds prominente élite comercial y se
establecié en Lambayeque como gran mercader. Angeldonis,
avecindado en Piura, rematd el puesto de correo hasta
Guayaquil. Y lo mds seguro es que los otros dos, terminaran
asentandose en el medio comercial cuencano o en el de la
vecina asudiencia de Quito; veamos un ejemplo.

Cuadro II
ALGUNOS MERCADERES PENINSULARES EN LA MACROREGIGN

A0S ALMACENISTA MERCADER COMISION| GIRO VALOR
1779-1783| Elizalde Angeldonis - ropa¥ | 6445 ps
1779-1781| Elizalde Sanz del Rusco - ropa 4604 ps
1781-1783( Elizalde Angeldonis - ropa 3534 ps
1782-1783| Fernandez Otero |Soneira 600ps tocuyo| 4000 ps*¥
1787-1788| Ruiz Martinez Posadillo 300 ps | ropa |29258 ps

¥ropa de Castilla; X*¥negoceacién por 40000 wvaras de tocuyo, cantidad en
adelanto. Fuentes: AGN Not.Torres Preziado, p.1070,1779:445,533; ADP
Not.Adrianzen, p.151, 1782:62 y ADP Not. Montero 52,1787:269-273.

Pero todos los comerciantes nortefios en general, unos mas
que otros, se vieron afectados por el descalabro econdmico a
fines de los °80; plazos van, requerimientos viene 1los
piuranos fueron Jalando 1la situacidén hasta mediados de los
“90. Pero finalmente la imposibilidad de cumplir con las
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escrituras trajo como consecuencia, el embargo. Y esta
situvacién que podria pensarse afectaba a un solo individuo por
cuanto se ejecutaba al deudor, remeceria las bases mismas del
mundo comercial nortefio. El encadenamiento de transacciones,
caracteristico de la etapa previa, estaria en la base de las
operaciones posteriores: los productos recorrian enormes
distancias entre eus lugares de origen y sus mercados finales,
en una regi6én donde no s6lo no era facil encontrar dinero en
efectivo s8ino también habfia muy poca seguridad en los
traslados. Por tanto, 1los mecanismos que 8se ponian en
funcionamiento debian moverse con mucha precisién. La armazén
ideal fueron las redes comerciales, esa utilizacidén de la
familia para cubrir el espacio en el gue se movian el mercader
vy por donde circulaban sus productos; con mayor detalle nos
centraremos en este punto en el siguiente capitulo.

Pero sl 1la familia se ocupaba del manejo cotidiano de las
operaciones, habia que cubrir todos los gastos que se
generaban en el mercadeo de los productos: desde pagar al
almacenistas que los habia proveido hasta pagar al arriero gque
los movilizaba e incluso 1la pastura de los animales. Los
mercaderes nortefios echaron mano a una herramienta comercial
en particular: 1la libranza. Y sigamos la diferencia que
establece Hevia Bolafio. No es un instrumento que se ajuste al
tipo de cambio en seco por cuanto no hay préstamo de dinero
directo y con interée -dicho sea de paso, considerado usurario
en una actividad reputada como un oficlo honorable; sino que
mids bien correspondia a un segundo tipo de cambio gque aceptaba
un interés no por el dinero en s8i sino por la dilacién y los
riesgos en el tiempo de pagoB4. Quien no cumplia con estos
principios debia encarar la presi6én social y sobre todo
enfrentar las posibles sanciones de la Iglesia.

La libranza era una orden de pago: un mercader piurano le
golicitaba cierta cantidad de dinero o mercaderia a otro
comerciante con el gue estuviera vinculado, nortefio o de otro
mercado (Lima, Panama, Valparaiso, etc.) para que en su
nombre, le fuera entregada a un tercero, residente en la misma
rlaza de aquel; a veces a la presentacién de una carta-orden
de su pufio y letra. El mercader piurano daba por supuesto que
el monto quedaba anotado en cuenta a su nombre y que en algun
momento, a su vez, ese otro comerciante Jibpraria en su contra
para Que él pagase a un tercero. La libranza implicaba la
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existenclia de cuentas abiertas; a favor de uno, unaes veces, a
favor del otro, otras; y prermitia grandes operaciones sin
mover capital efectivo. Mds que nunca, el dinero ers una
moneda de cuenta porgque en realidad 1lo que se movian eran
productos: los efectos de Castilla se pagaban con loeg de 1la
tierra y éstos con los primeros; espiral de crecimiento
progresivo y peligroso, como veremosg luego.

Mas atin, la libranza tuvo mayor acogida cuando comenzaron
a ser utilizadas como una guerte de letras de cambio, es decir
cuando un comerciante, de paso en Piura, 8se hacia de una
clerta cantidad de dinero -en productos- comprometiéndose a
devolver el contravalor de lo recibido sobre otra plaza al
representante del acreedor. Incluso 1llegbd =& ser tan
importante el conseguir esas O6rdenes de pago sobre otra plaza
que el no encontrarlas era un freno al comercio: e] amigo de
Popaydn le sefAala que nil alli nl en Quito ha podido encontrar
libranza y eso le impide cumplir pero no hay forma de pagar...
hubiera pagado si fuera facil encontrar libramientos pues aqui
son algo dificultosos el buscar en tiempos de aguas a causa de
que nadie gquliere arriesgar sus caudales por el detrimento de
los riosbb.

Las ventajas de una libranza eran muy claras para 1los
comerciantes: no requerian numerario, tenian aseguradas sus
operaciones mercantiles en varios mercado y plazas, podian
transferirla a terceros, pagar deudas con ellas, etc. El
tinico requisito indispensable era la confianza en el otro pues
en caso de necesidad, los tréamites legales podian ser (y lo
eran) muy lentos; el mejor modo de obtenerlo: trabajar con los
parientes (eso si, sin tener detrds cuentas muy altas). En
caso de no pago, la presién de la familia podia ser una carta
importante. Veamos por ejemplo el juicio entre Manuel Segundo
de los Rios Saavedra y Manuel Bruno de Saavedra; éste 1Ultimo
le dio al primero una libranza de un tal Manuel de la Besada
girada sobre Lima que nunca fue cubierta y por tanto, De los
Rios quedé descubierto ante Matias Larreta -gran almacenista
capitalino- y fue embargado. El Jjuicio es bastante largo y
entran a tallar diferentes elementos, entre ellos que si De
los Rios acept6 esa libranza fue porque qgquien se la daba era
su primobe.

LLa gran desventaja ya la percibimos en el ejemplo es
Justamente que enganchaba a un comerciante con otro. Si el de
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provincia se endeudaba por cantidades muy fuertes y hasta
exhorbitantes -cual fue el caso de los piuranos a fines de los
"80-, el no-pago posterior de las obligaciones generaba una
reaccién en cadena que desmoronaba toda la construccién socio-

econémica que habia construido el comerciante. Los engranajes
del sistema funcionaban siempre y cuando todas las piezas
giraran, por lento que 1lo hicieran; 81 &e detenia... el
concurso de acreedores. El infierno dantesco para los

mercaderes: iban y venian solicitudes de plazo, exigencia de
pagos, entregas parciales, algunos pagos, nuevas deudas
utilizando el prestigio personal N4 familiar vara
refinanciarse; finalmente el juicio en donde se encontraba el
mercader Yy entonces, todos aquellos con los que podia tener
alguna deuda, 8e le echaban encima para recuperar su dinero,
tratando de resaltar legalmente 1la antigliedad (y por tanto
prioridad) de 1la deuda para al menos recuperarla aunque sea
parcialmente. Y el mercader aprisionado por el sistema
también trataba de cobrar lo més rdpidamente posible a sus
propios deudores, tratando de embargar y ejecutar a su vez...
vy si a pesar de todo fallaba, comenzar a echar mano de mil y
una estrategias para salvar parte de su patrimonio: la mujer
prresentando la dote como la deuda mds antigua y prioritaria en
el pago; los parientes seflalando que determinada mercaderia
no era del ejecutado sino de ellos; incluso ocultandose en la
casa de conocidos, etc.

Y no es que antes no se diera; el concurso de acreedores
golia ser parte cotidiana de la sucesidn legal de 1los
mercaderes s8ino que se exacerbd y se magnificé como mecanismo
de clarificacién de cuentas en el 1Ultimo tercio del siglo
XVIII. En condiciones medianamente normales, el fallecimiento
de un comerciante traia a colacién todo un engorroso proceso:
inventario de bienes, de activos y pasivos, tasaci6én del
conjunto, divisién y participacién, etc. Bajo el mismo
principio, todos 1los acreedores se hacian presentes y 1la
testamentaria se hacia cargo de las deudas pero no habis la
presién como en el caso de embargo: siempre ‘habia quien se
hiciera cargo de que el engranaje siguiera funcionando,
finiquitdndolo en el tiempo legal (un afio) del albaceazgo o
agsumiéndolo. Y es aqui donde esta la gran diferencia.

No es tan s6lo el no pago de las deudas lo que convierte
a los mercaderes en imperativos acreedores -—-aunque no se dude
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del interés en ser cubiertos- sino también 1la falla del
sistema, el quedar sin contraparte en una determinads plaza.
Mas atin s8i el ejecutado era un importante mercader, se perdian
los vinculos que este suponia y los mercados a los que se
podia acceder gracias a él. Recordemos que la 1légica
empresarial era bastante distinta, frecuentemente se concedian
nuevos plazog s8in que necesariamente se hubiera recuperado la
inversién inicial, una escritura pagada uno o doe afioe después
del tiempo era cosa prdcticamente normal siempre y cuando el
mercader deudor dejara saber de su vida a través de cartas
medianamente frecuentes. En caso de nmuerte,los comerciantes
no perdian la contraparte, los albaceas y/o la familia asumian
el rol.

El motibo tan desagradable de la muerte de mi amigo
Seminario me franguea la apreciable correspondencia de Vmd. a
cula disposiclién me ofresco con la mayor voluntad por lo gque
ocurra a Vmd. en este destino interqgueda; habiendo sido
nombrado albacea, era el deber de Francisco Eecudero, primero
de comunicar la muerte de Fernando Seminario y luego sefialarse
como la poegible nueva contraparte en la regidén. Tadcitamente le
ofrecia la seguridad en la continuidad comercial a Luis de la
Barrera y Negreriros asi como también estasba reconfirmando un

nexo mercantil pre-existente con Panama. Independientemente,
claro estd, que tanto wuno como otro mercader contaran con
otros contactos en ambas zonas de intercambio. Es decir que

De la Barrera pudiera establecer nuevos alianzas comerciales
con gente de Piura a través de las vinculaciones de su medio
hermano, Lino de 1la Barrera y Herndndez, en Trujillo, o
viceversa que Escudero hiciera lo mismo para con Panaméd. De
un sobresalto inicial del panamefic (y de su red comercial, el
hermano y el cufiado Arosemena en Guayaquil, etc.) 8se pasa a
una tranguilidad de s8u parte: ni el circuito mercantil (los
productos llegan a sus manos aungue claro con algo de retraso)
ni la red comercial se vieron afectadas con la falta de uno de
los engranajesB7.

La libranza fue un instrumento legal que posibilité el
activa ejercicio del comercio pero introducia el sistema de
engranaje gque vinculaba a los mercaderes; una falla en la
cadena... y 86lo se salvaban los méds grandes mercaderes que
claro estd, contaban con muchas y muy dispersas cuentas.
Muchos de los grandes comerciantes piuranos dependientes de
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los capitalinos, no tenian una base mercantil tan ancha como
para poder soportar la ejecucién de sus abastecedores; algunos
sl sobrevivieron a este gquiebre de los "80 y aprendieron que
no bastaban los papeles por mucho gque fueran 1libranzas sino
que requerian en algin momento, de liquidez real. Porque en
realidad, habia especulado con sus productos; sin embargo, en
la época, a loe comerciantes les resultaba mucho méds rentable

el tener cuentas que contar con una renta.

3. "Por bi ! bra”: el ] id

La frase resaltada s8olia ser la gue comGnmente se anotaba
en las obligaciones y en los vales el se recibia un préstamo
en efectivo. La costumbre venia de muy antiguo y no sé6lo se
usa en la vuelta del XVIII; tal es el caso de dofia Juana Maria
de Urbina quien prestara 125 pesos a don Ignacio de Perea vy
Santoyo o como don Andrés Aguirre que por hacer amistad y
buena obra le entregé 1,294 pesos a don Cipriano Moyfio, del
comercio panamefio. Claro estéd que cada operacién se inscribe
en su momento histérico, la primera sge establece en 1744 bajo
el impacto en el comercio piurano de la creacién del
Virreinato de Nueva Granada y 1la segunda se firma en 1822
Justo cuando comienzan a reestructurarse los antiguos
circuitos mercantiles intervirreinales, en este caso Piura-
Panaméabg,

Por tanto no es que la frase nos permita identificar una
etapa especifica del comercio nortefio puesto aparece
reiteradamente a lo largo del tiempo, rero 1la utilizamos
rorgque en un medio comercial como el que estamos viendo, en el
que 1la moneda circula de manera muy restringida, su presencia
estd asociada a periodos criticos para los comerciantes. A
aquellas etapas en que por algin motivo, el trafico mercantil
ersa menor de lo normal; acabamos de verlo: cuando los piuranos
se vieron obligados &a reorientar sus circuitos mercantiles

haclia Cartagena, o cuando predominaban 1las actividades
rentistas como la ganaderia o justo después de concluido el
hecho militar independentista... para el mercader lo que
cuenta es la mercaderia que el dinero representa. La

repeticidén de contratos por dinero, entonces, suelen ser una
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constante en etapas de declive y/o0 crisis. Por tanto da que
pensar cuando esta frase aparece en una determinada etapa, més
ain 2l es con relativa frecuencia como en la vuelta del siglo
XVIII y 1luego con mayor especificidad a partir de 1815 en
adelante.

Porque efectivamente asi fue: pasado el quiebre comercial
de 1los °80, 1los piuranos se vieron envueltos en serios
trastornos climaticos que como veremos lineas abajo, afectéd
fuertemente su economia. Sin embargo, apenas fueron menos
rigurosas esos trastornos, en la primera década del XIX5®,
aprovecharon el respiro para lograr un alto nivel de
productividad que combinaron con un activo comercio: de nuevo
un vigoroso intercambio gque inyecté6 econdémicamente el espacio

de la macroregibén surquitefia-norlimefia; recordemos 1a
importancia de los productos agro-exportadores gque viéramos en
el primer capitulo. No obstante, ese vigor se veria

abruptamente cortado no s86lo por el recrudecimiento de las
malas condiciones climaticas s8ino sobre todo porgue el
panorama virreinal cambiaria: a la segunda etapa del proceso
gseparatista (1817-1824) se le uniria factores exbégenosg, como
la reincidencia absolutista de la monarquia espafiola y la
presencia de sobreabundante mercaderia europea.

Expresiones como la que entitula este aparte traslucen,
en realidad, la necesidad de un cierto sector de comerciantes
(medianos y pequefios probablemente) de contar con un capital
con el cual poder seguir girando en su actividad, y 1la
oportunidad para algunos miembros de la élite piurana de
fructificar su dinero sin mayoree riesgos; esa necesidad y esa
comodidad en mercaderes tan emprendedores g6lo resulta
entendible en una coyuntura de declive comercial. Y observemos
que estas expresiones demuestran la importancia que se le
concedia al contexto social: el préstamo de dinero -el cambio
en seco de Hevia Bolafios- considerado usurario, es revestido
de un tono benevolente por parte de gquien lo otorga y de 1la
aceptacién de una necesidad amical por quien 1lo recibe;se
cumple con las formas sociales.

Se tiene entonces que asi como el vigor comercial de las
dos ultimas décadas del XVIII es una extrafia mezcla de ascenso
v declive econémico para la regién de Piura; las primeras del
siglo XIX combinan también ambos aspectos: al menos por una
década, las condiciones productivas y mercantiles fueron
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6ptimas... y los piuranos no las desaprovecharon. Pero en este
caso, sabemos que hubo un factor determinante: el clima

.el comercio piurano en la vuelta del XVIII

1791 fue un afio de lluvias diluviales que arrasaron la
ciudad de Piura y devastaron 1la regién€©; finalmente el
vigor comercial que se venia dando dependia de la produccidn y
de la fluidez de 1la extraccidon de esos efectos de la tierra a
los mercados. Y s1 1las 1lluvias estacionales volvian los
caminos de la s8ierra practicamente intransitables; unas tan
fuertes simplemente saislaron esas &reas e imposibilitaron

traslado de productos. De este modo las &reas de extracciédn
de 1la cascarilla, en 1la ceja de selva, debieron resultar
inaccesibles. Esto fue 1la puntilla para aquellos mercaderes

nortefios saprisionados por las cuantiosas deudas con los
capitalinos: se les clausurdé la esperanza de cumplir con ellas
aunque fuera de a pocos; bien 8se quejaria don Gregorio
Espinosa de los Monteros -a gquien analizamos en extenso en el
siguiente capitulo- ]a carga sobre mi es imponderable, a causa
de tanta pobresa, milserlia en que estd constituida 1la
Provinciabl.

Pero 1la secuela de las alteracionee climéticas, la
sequia, también afecté6 a los piuranos... ¥y quizéds més que las
mismas 1lluvias. Recordemos que como decia el diputado de
comercio Joaquin de Helguero ([1804]11984:9), en Piura sz
lluvias son contingentes y cuando se repliten en uno, dos o
tres aflos escasean en ocho y nueve. Los aflos buenos son tan
frecuentes como también lo son los malos; no hay posibilidad
de encontrar una wUnica tendencis. Esta vez, los piuranos
tuvieron que esperar once afios, después de 1791, para que
hubiera agua y pudiera revivir 1la regién. Y sin embargo, de
la produccién y de la eficacia de la extraccién del producto,
de la celeridad en su envio dependia el éxito de los negocios
en 1la vuelta del XVIII: un espacio en constante movimiento,
comercianteg, arrierosgs y mulas caminando de o© hacia alguna
parte. Fuera de los registros oficiales (y ya es cuestionable
su validez en una 2zona con un contrabando practicamente
institucionalizado), las numerosas quejas de los mercaderes
piuranos son un indicativo de la situacibén: Ja decadencia de
los tilempos, la esterilidad del tiempo, son frases que
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aparecen repetidamente. En 1796, Eespinosa de los Monteros,
justo un poco antes de su embargo definitivo, le prevenia a
don Juan José Escudero de la ruina que se experimenta con la
falta de agua en dos afos seguidos62; s8in agua no habia

pastog nli animales,ni forraje, ni mulas... ni forma de que =e
diera el circuito material para la extraccibén de los
productos.

Pero ocurridas éstas en 1802 y 1803, 1la eeperanza de los
contemporédneosg ante la 1lluvia es notoria; baste leer el

Informe econémico de Helguero para percibirlo. Pese al tono
prudente en que lo escribe pues seflala el deterioro (del
comercio) gque por continuados afios ha padecido y sin proxima
esperanza de su mejor establecimiento, por la variedad de los
tiempos pasados y anuncio probable de los venideross3, no
deja de sentirse la confianza en el futuro. Al fin y al cabo,
Helguero era comerciante y era facil de sospechar que estas
informaciones servian para un mayor control (y presién) fiscal
por parte del Estado metropolitano. También un hecho de
carédcter anecdético pero vital en un medio de comerciantes,
nos reafirma en 1lo dicho: el pedido para que la ruta del
correo general Piura-Quito reestableciera el contacto con el
puerto de Paita en primer lugar o sino con el de Tumbes. Si
se esperaba un nuevo vigor comercial, era requisito
fundamental que los piuranos contaran con una comunicacién
fluida con alguno de los puntos de salida de su espacio®4.

En todo caso, entre ese afio en que se escriblé el Informe
y mds o menos 1815, 1la esperanza de prosperidad se vio
fundada. Un cuadro comparativo (gque reproducimos como
Apéndice 3) de la produccién de Piura y Lambayeque en 1B07 es
buena muestra (pese a su carActer oficial) del wvigor
econémico. Entre los dos, llegaban a cerca de 30,000 pesos de
negoceacidén en algodén (en rama y en textiles de la tierra),
més de 125,000 en Jjab6n y de ganado, sobrepasan los 200,000,
sin considerar todo el comercio conexo que generaba cada
producto. La ganaderia, la actividad-pilar de la economia
regional, se desarrollaria mas Jjustamente aprovechando 1los
buenos afios en un contexto 4general de declive de Antiguo
régimen, es decir por condicliones climaticas adversas. Y
seria a las finales la actividad la que 1les permitiria
sobrevivir, una vez coartado ese vigor econémico®5.

Varios factores se conjugaron para permitir esa renovada
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pujanza comercial de la regién y no s6lo la coyuntura local de
adecuadas condiciones climéaticas. En el panorama
internacional, el trafico el trafico comercial maritimo se
habia alterado; Jjustamente hacia 1805 Bonaparte le habia
impuesto un bloqueo naval a Inglaterra (y digamos desde ahora
que casualmente y coincidiendo con la caida de ese emperador,
se encontraran renovadas quejass sobre la esterilidad del
tiempo). En las colonias, el dominio del mercado del cacao le
supuso un poder econdémico desusual a Guayaquil; puerto que
comenzé a competir comercialmente con el Callao vy a
desplazarlo lentamente en el comercio de la macroregién
surquitefia-norlimefia y obviamente, en 1los circuitos en 1los
circulaban sus mercaderes. A partir de 1808, lo sefiala
Palomeque (1979), coexisten ambos centros y luego hacia 1818,
Guayequil es el que predomina y hegemoniza el intercambio; se
erige en el puerto qQque articulara todo el espacio
macroregional y buena parte del comercio virreinal.

Pero el sur, la capitania general de Chile también era un
foco de comercio que atraia a los mercaderes nortefios, una
antigua vinculacién comercial gque volvia & ser puesta en el
tapete con la diversificacién de los productos a ser
comercializados. Sefialemos que los productores de azlGcar
trujillanos cimentaron con s8su negociacién, 1la ''conexién
chilena”, ese antiguo nexo colonial del trigo surefio con el
aztucar del norte que tan importante papel tendria en el
proceso rolitico-econémico de los primeros afios
republicanos8s. Al momento, principios del XIX, encontramos
barcos que salian directamente de Pacasmayo (Lambayeque) a
Valparaiso sin que 8e mencione al Callao como punto de
rarada... aunque es posible posible que s8i parasen en él,
finalmente era una plaza importante®”. Y, este trafico
maritimo no fue extrafioc a Piura: sirvanos de ejemplo la
declaracidén legal en ella, de don Juan de Luna, natural de
Chile, veecino de Trujillo y comercliante de la carrera, y la
testamentaria de Miguel Madrid que clarifica las cuentas y
otros negocios que llevaba con gente de Valparaiso: José
Joaquin Suarez, José Manuel Feliu, José Maria Hernéndez,

etc.88 Ee decir; hay una fuerte conexién entre los
mercadereg piuranos/nortefios y 1los chilenos en esta etapa
especifica cuyo anédlisis seria interesante de hacer; se

enriquecerian los estudios sobre el proceso separatista en el
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que muy poco tiempo después se verian envueltas ambas regiones
Yy en general, todas las posesiones espafiolas en América.

Consideremos ademés que en esos afios comienzan a aparecer
cada vez con mayor frecuencia buques extranjeros y por
supuesto piuranos que comercian con ellos, como José Manuel
Ruiz, José Julian Navarrete y Matiss Goémez Miré, enjuiciados
pror inteligenciarse con los de la Nacidn inglesa. La caza de
ballenas seria la excusa de los maestres de barcos
norteamericanos que atracaban en Paita; muchas veces empleados
en colocar su mercaderia de contrabando en el mercado piurano-
nortefiose,

.los aflos finales del comerciante piurano colonial

La negociacién de 1los piuranos seguia 1los patrones
comerciales establecidos. Es decir, el intercambio de efectos
de Castilla por 1los de 1la tierra en base a un sistema de
engranaje mercantil en el que los comerciantes se servian de
su familia como soporte de sus redes comerciales en el espacio
en que mercadeaban (lo veremos en el siguiente capitulo) y en
la utilizacién generalizada de 1la 1libranza pero como libre
negociaciétn de caudales. Recordemos por otro lado que ya no
es 86lo manufactura regional, el Jjabén o la cera, lo que se
intercambia sino que ahora son productos no-tradicionales como
el cacao, la cascarilla y el tabaco y especificamente en la
costa pilurana, el algodébn, con los que trabajan loe
comercliantes.

Pero este gran comercio en el que se vieron envuelto los
piuranos conllevaban cambios en 1la perspectiva del negocio y
la forma de llevarlo a cabo. Como la mayoria de los efectos
era necesario extraerlos desde sus zonas de produccién, las
transacciones que antes eran hechas de lugar a lugar, pasaron
progresivamente a darse en un punto esgpecifico y a esge
llegaban los diferentes envios del producto; acoplados,
entonces, en Piura o en Palta, eran embarcadoe o enviadog a
Lima o a 8u puerto de destino; el mercado final por lo comun

era Espafia y/o0 México. Se generb6, por tanto, toda una
modalidad de comercializacidén al interior de la regiodn
productora... de algodén, en el caso de Piura.

Pero acopiar un producto no era simplemente lograr que
llegara a un lugar predeterminado, en cantidades especificas y
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en un plazo dado sino que suponia una previa presencia del
comerciante en el lugar donde se cultivaba para realizar la
contrata. Es decir, que el mercader piurano, por 8i o por
terceros, se trasladaba al valle de Catacaos y/o al del Chira
y contrataba la compra y/o la entrega de determinado numero de
fardos de algodén de los pequefios productores, indigenas vy
mestizos en su mayoria. Recuérdese que hasta ese momento la
hacienda estanciera (ganado cabrio por la costas) era la
unidad productiva bésica en la regién.

Y esta necesidad de acopiar el producto, convertia en
dependientes a los mercaderes. Consideres que la operacidn
suponia un acuerdo con meses de anticipacién y sin embargo, no
era poco frecuente que transcurrido el tiempo del cultivo y
llegada la cosecha, al momento de recoger su producto el
mercader se encontrara que habia sido vendido el algodén que
va le estaba comprometido y por el gque a veces hasta habia
dado dinero en adelanto. El incumplimiento y las demoras en
la entrega de los fardos de algodén eran tema cotidiano de
aquel que lo negociaba. Es facil comprender el paso siguiente:
que los mercaderes vieran el modo de no depender de tan
caprichosos abastecedores y por eso, progresivamente fueron
involucréndose en la produccién directa de algodén. Alquilando
potreros, cual fue la alternativa que prefirié Gregorio
Espinosa de los Monteros y que lo 1llevé al arriendo de Jibito
en la hacienda de Tangararé, o produciéndolo en las haciendas.
Incluso hay un caso —-Que no sabemos si es la excepcidén que
confirma 1la regla-, el de Francisco Tavara que es8 muy
especlal. Para 1830, 1lo encontramos que ha adquirido
progresivamente tierras en La Punta donde no s6lo cultiva
algodén sino que incluso plantifica una desmotadora. Y esa
tierra no es de haciendas sino de pequefios productores
mestizos... aunque claro, bajo la forma de una venta, podria
ser que se estuviera recuperando sus tierras de arrendires.
Pero suena extrafio, habria mucho que analizar puesto que
podriamos estar frente a la génesis de las grandes
plantaciones algodoneras piuranas del XIX70,

Y s8i buscamos el producto local que fundamentdé la canasta
de productos que comercializaban los piuranog en el Gltimo
tramo colonial, encontraremos al algodén y no més el jabén. Lo
comercializaban en directamente en rama intraregionalmente,
sobre todo Cuenca, y también a Lima o transformado en textiles
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por mano de 1los cuencanos, se enviaba a la capital. No
sabemos con exactitud 81 estos textiles cubrian sélo el
mercado interno o s8i tenian algiin otro tipo de proyeccién; el
en rama 8se dirigia &a otros centros transformadores en el
sur7® o en el centro y sobre todo, hacia afuera.

Si el wvigor comercial de 1los “80 -"90, con auges vy
caidas, posibilité que los comerciantes piuranos resurgieran
con fuerza Yy que rdpidamente se mezclaran con los miembros del
grupo dominante -a los cuales, algunos pertenecian; ahora la
demanda de algodén y la necesidad de obtenerlo de manera
continua, les dio 1los motivos suficiente y el mayor impulso a
gque se vincularan a la tierra y se establecieran como miembros
de la élite propietaria. A antiguos apellidos de comerciantes
gque sufrieran un proceso semejante en la segunda mitad del
XVII como Veldsquez y Tineo, Farfan de los Godos, Valdivieso,
Le6n, etc., se le sumaron otros mds: Del Castillo, Sanchez
Navarrete, Seminario, grandes comerciantes de las ultimas
décadas del XVIII, Lama, Garcia, T&4vara, de principios del
XIX. Por supuesto siempre 1los encontramos entroncados por
matrimonio con los antiguos linajes piuranos y utilizando 1los
vinculos familiares para el buen desarrollo de sus actividades
comerciales.

Todos en su momento ocuparon puestos de importancia en el
Cabildo o en la Prefectura republicana; muchos incluso,
jugaron un rol destacado en el proceso separatista y en la
organizacién primera del Estado peruano. A esta re-
combinacién de grandes mercaderes- hacendados/estancieros-
industriales, se ensefiorea con mas fuerza gque nunca y s6lo se
diluird con el tiempo, gracias a una mejor definicién de 1las
diferentes actividades a la 1luz de una distinta l6gica
econdmica; finalmente el liberalismo aungue implementado a
medias, &a saltos y a trompicones, impuso su propio ritmo en
las regiones de la Jjoven repiblica peruana. Ademés que con
ella, se les abre a estas élites provinciales un nuevo campo
de dominio que les habia sido de acceso sumamente restringido:
la politica estatal.

Pero enmarcados aun en la colonia, el aumento del volumen
y de 1las cantidades envueltas en el comercio se conjugaron con
una creciente burocratizacidén, consecuencla 16gica del mayor
control que buscaba la Corona de sus posesiones. La palabra
del comerciante comienza a valer 8i y s6lo si estaba escrita y



106

confirmada ante escribano; no se encuentran mias operaciones a
la buena fe. Las herramientas comerciales son cada vez méas
complejas. Se puntualiza con sumo cuidado 1los alcances de la
misma: 81 es un poder, se indica en quienes puede ser
gubstituido, el nimero de veces, operacionee (y a veceg hasta
el monto) para las que puede servir, el lugar para el que vale
en exclusiva, etc; si es una obligacién, el tipo de
transaccién, el monto que envuelve, las fechas de las armadas
v la especie para el pago, el interés, la claitsulas de
castigo, etc. Una evolucién lenta y progresiva desde ese
antiguo modo de comerciar, basado en 1la confianza y en una
mixtura de interés-desinterés por los beneficios que
sustentaba 1la honorabilidad de 1la actividad, a uno nuevo,
qQuizds més dindmico, pero en el que -como dira Villalobos

(1987:59)- la acumulacién de dinero y capltales pasa & ser un
objeto en si.

Antes, es decir pleno XVIII, hubiera esido impensable
dudar por ejemplo, de la palabra de una mujer; mads atn si era
esposa de reputados comerciantes. Pero ya en 1la etapa final
colonial-primera republicana, la forma de entender los
negocios dejaba de lado este tipo de consideraciones. Dofla
Baltazara Vilela Trelles sostenia su derecho de preferencia en
el pago de los bienes dotales ante la quiebra de su esposo,
don Antonio Guerrero, y la ejecucién que de s8sus bienes,
realizara la testamentaria de Fernando Seminario. Don Pio
Garrido, el albacea, reconocia ese derecho pero afiladia pero
cual es el documento que presenta para hacer constar los
bienes dotales? No es otra cosa sino el apunte extraido del
Libro de cuentas de su hermanc don Pedro...72; sGtil ironia
que cae en el vacio. Aunque en realidad esta norma legal se
habia convertido en una triquifiuela muchas veces usadas por
los comerciantes para salvar aunque sea una porcién de eus
bienes en un embargo, legalmente la dote tenia preferencia en

el pago... aunque no hubiera papel que respaldara su
existencia. Bastaba un prestigio como el de Pedro Trelles vy
la honradez que habia tenido Guerrero en su trabajo. Esta

credibilidad le significé wun fallo favoraeble, objetado de
inmediato y llevado en apelacién a Trujillo.

Claro estd que podria resaltarse que para esa época es8
bastante extrafio que no se hubiese asentado la dote en papel,
sobre todo cuando siendo comerciantes estaban acostumbrados al
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uso de los instrumentos legales para todos s8u acclionar

mercantil. Si, es verdad pero no 1lo es menos Qque hay
implicita una utilizacién de 1la familia; un modelo al que
hacemos referencia posteriormente, de formar una empresa

familiar soportadndose en 1la linea femenina, 1la hermana por
cuanto no tienen una ascendencia comercialmente establecida
que los introduzca en la actividad.

Lo que noe interesa en este caso es resaltar la
utilizacién progresiva y creciente de tecnicismos legales cada
vez mds finos en el ejercicio comercial. Por ejemplo, con la
independencia, el problema de 1la Jjurisdiccién legal serd uno
muy comin: en el Juicio que siguiera la testamentaria de don
José de Adrianzen vy Palacios, peninsular, por la recuperaciodn
de sus bienes, el abogado era constantemente cuestionado (y
finalmente separado de 1la causa); su dlctamen no tenia valor
en el Perd sino en Colombia por cuanto era alli donde se habia
recibido73, En la colonia, formando parte de una
administracién comin espafiocla, si se necesitaba un abogado que
opinara o dictaminara en una causa entre mercaderes -y si
faltaba el residente- podia hacerlo el gque estuviera en la
ciudad asi estuviera de paso y su Jurisdiccién fuera la Real
Audiencia de Quito.

Por otro lado es la sequia la que 1los desespera en el
iltimo tramo colonia, méas aun si viene acompafiado de una mayor
presién estatal. Hacia 1815, los ganaderog no hablan de otra
cosa que de lJla esterilidad de 1los tiempos, que tienen
enteramente arruinados las crias de ganado de toda especie de
esta provincia y claro estéd que los tineros sufren también la
gltuacidédn pues aunque hubiera habido algunas 1lluvias, las
manadas estan flacas e incompletas74...pero en realidad, lo
que los afecta es el telén de fondo: 1la efectivizacién del
pago de un impuesto nunca cobrado sobre la venta de manadas;
sobre el ganado, sobre la actividad regional que sostenia
econ6émicamente a los piuranos justamente en los malos
momentos. Pero ademds también se conjuga otro factor, una
excesiva presencia de manufactura europea. Ya Villalobos
(1968) lo sefialaba; como 1los comerciantes chilenos se quejaban
de 1la sobreabundancia de efectos para negociar. Y si 1los
chilenos eran activos mercaderes no lo eran menos los piuranos
v/0 lo nortefios: el problema debié ser general aungue unos lo
percibleran vy 1los otros no tanto. Una crisis diferente, de
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nuevo tipo, moderna, 1los iba envolviendo: el exceso de oferta
abarataba demasiado los precioe y no sabian como enfrentarla

Por otro 1lado, la historia sigue s8su curso y se ven
envueltos en el proceso independentista; toda la macroregién
lo hace. En un primer momento, logs piuranos no resintieron
mayormente los cambios que los envolvian y que auguraban una
nueva época; ni siquiera 1la guerra pueg aungue &apoyaron la
cauga y colasboraron con viveres y abastos, las acclones
militares en si, nunca alcanzaron su territorio. No se
lanzaron con una participacién tan activa y resueltamente
separatista c¢omo Guayaquil y Lambayeque -en el caso de la
intendencia de Trujillo- ni sus autoridades fueron tan
decididas como 1los trujlllanos en el previo sapoyo a 1los
ynsurgentes; aunque tampoco se convirtieron en la reaccién
realista del norte como 1los de Chachapoyas?b. Sin embargo,
el proceso 81 afecté6 a los mercaderes piurano, en el plano
local porque la maquinaria judicial, el Cabildo, aunque no
lleg6é a detenerse redujo su velocidad de gestién al minimo y
luego porgque en el espacio en el que giraban y en un momento
dado, se alterd la normalidad de los circuitos de intercambio
e incluso hasta se detuvieron.

Los juicios, por ejemplo, iniciados alrededor de 1820
simplemente gse paralizaron con la independencia. Se
reiniciardn en los afios sigulentes, conforme se afirma el
cambio de nombre de Cabildo a Ayuntamiento pero cosa curiosa,
ge retoman en el mismo punto en que quedaron sin mencionar la
etapa independentista. Como si esta etapa fuera simplemente un
largo paréntesis en la vida regional; s6lo mucho después
cuando se comienze a soliclitar pensiones de guerra, cesiones
de tierra u otras prebendas se harén detallados informes de la
participacién de cada quien en las guerras. Y ese problema no
es tan grave como logs dque se generaron en torno al desarrollo
de la actividad. Veamos el cuadro siguiente:
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DEUDAS MERCANTILES ARREGLADAS
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POST-INDEPENDENCIA

—DEUDA INTERESADOS
Pago y/o
Fecha Lugar Monto Arreglo Deudor Acreedor
1809 Piura 2000 ps| 1822 Jose A.Michilot y |Roque Raygada
Juana Morante
1810 |Guadalajara| 5271 ps| 1826 Ventura Martinez Baltazar Taboada
1811 | P/Panama 1230 ps| 1822 Eugenio Carrién Andrés Diaz
1815 | P/Panama 2776 ps| 1822 Jacinto Gonzales José Vicente Jaen
Miguel Navarrete
1815 | Loja 832 ps| 1827 José Manuel Zapata| Juan José Sanchez
1818 | P/Panama 3000 ps| 1823 J.A. Lopez Viveros| Nicolas Dieguez
1818 | Piura 8000 ps| 1823 Antonio Guerrero Fernando Seminario
P/Panama=  Piura-Panem& Fuentes:ADP GPM 1(17) 1821; 3(58) 1822:45;

4(77)1813; 5(91)1823 y ADP Not. Rebolledo p.73m 1826:186; p.74,1827:203,
P.75(12)1828:87.

Vemos algunos ejemplog de como negocios que sg8e iniciaron

en esa etapa de vigor econémico de la macroregién son recién
cubiertos, o peor aun, establecido algin tipo de acuerdo para
su pago, en promedio, casi una década después. Deudas que

ponian en funcionamiento ese sistema
que, a su vez, suponia beneficios
el pago de la misma en un plazo
una deuda impaga,

bajo condiclones normales
mercantil de engranaje

mientras se cubria la deuda y
razonablemente mediato. Para un mercader,

un capital inmovilizado por tanto tiempo significaba el
recorte de su capacidad de gestién mercantil.
.el transito a la Repiiblica

El proceso separatista ciertamente conmociondé todo el
territorio americano. Asi como hacia el norte de la
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macroregion, un mercader de Latacunga se qQuejaba de que el
comercio por Popaydn se hallaba cerrado por la guera; de igual
manera cuantos problemas no tendrian los mercaderes piuranos y
nortefioe en su tradfico continuo hacla Cuenca puesto que ésta
era el nicleo de la guerrilla del sur, vestigio antirealista
de los enfrentamientos de la audiencia de Quito78. Pero para
1820 si sabemos que Fernando Seminario no pudo cumplir con eus
obligaciones, primero por tener todo en las Hazlendas con el
motibo de amenaza de ynsurgentes, y luego por 1la falta de
comunicaciones pues por tilerra no podia &lrar dicha
correspondencia (obligaciones y 1libranzas) por estar los
ynsurgentes por estos caminos y no hemos tenido correo de Lima
& mds de dos mesesiT.

No faltd el comerciantes que tomé parte activa en 1las
acciones militares... pero claro estéd tampoco podia descuidar
por completo sus actividades. El caso por ejemplo de José
Antonio Michilot gquien entre febrero y marzo de 1822 formaba
parte del ejercito del Norte, es decir el aque luchaba en

Quito. Poco después, s8in embargo, en Setiembre, 8se le
encontraba en El Cisne (Loja); mes de la fiesta del santuario,
mes de activos negoclos... con guerra y todo. Muchos

peninsulares que giraban en los circuitos nortefios también se
pensaron amenazados y restringieron sus actividades; como José
Joaquin de Iriondo a aguien las luchas de la independencia 1o
encontraron refugiado en Olmos... como europeo, ya no quiso
salir a esta ciudadiB8.

Pero vinculado directamente a la esfera mercantil fue méas
importante el que los piuranos y comerciantes nortefios
tuvieran que embarcar sus productos en navios de otras
naciones. La seguridad del envio estaba en ello no sé6lo
porque la guerra y los ynsurgentes volvian riesgoso el tréfico
por tierra, sino porgque el blogueo impuesto no contemplaba a
los barcos extranjeros... conozco la seguridad que tengo que
no me ha de coxer el Yngles por llevar bandera americana7g.
Obviamente hablaba de losg navios ingleses gque acompafiaban a
los patriotas. La siltuacidén alenté6 la presencia de mercaderes
de otras nacionalidades, sobre todo ingleses y norteamericanos
que, ya no tenian gque andar merodeando & la espera de lograr
acceder &a los mercados norteficse. Lento en un inicio y muy
rdpldamente después de la independencia, estos mercaderes se
insertan en la vida regional nortefia y comienza a darse un
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progresivo desplazamiento de comerciantes piuranos en
determinadas actividades: los maestres de los barcos sgerén
ingleses y también las casas que comercializan el algodén,
incluso la caza de ballenas serd practicamente monopolizada
por los americanos.

Cuando el representante de los Garcia y Compafiia del
comercio de Lima, entablan Juicio contra el duefio del Dorado,
Tadeo Rodriguez por unas mercaderia embarcada, el recibo que
presentaron como prueba estaba firmado por Henrique Cloke y
firmado en 1inglés!. Jonatan Wistanley otorga un poder
especial al capitan Juan Bennet Loveday para que lo represente
en la venta de su barco, el Estanislado antes conocido como
Justinian. Estos mercaderes tenian un modo peculiar de
trabajar que chocaban con el modo piurano de entender los
negocios; buena muestra la qurella contra Juan O Connor por
haberse expresado publicamente contra la opinidén de los
empleados del puerto de PaytaB80.

Esta progresiva substitucidén de los grandes mercaderes
virrelnales en los circuitos mercantiles nortefios ge agudiza
con determinadas normativas del naciente Estado Republicano:
la expulsién de loe peninsulares es el ejemplo maa notorio. Y
aungue reiteradamente se ha sefialado el impacto de su salida
en la vida econémica de la ahora Repiblica del Perd, no
contamos con un estudio sistematico sobre el tema. En el
norte, la incidencia fue muy fuerte; recordemos primero lo que
dijéramos paginas atréds sobre la presencia siempre de algin
peninsular asentado en la zona y formando parte activa de esas
empresas famillares gque soportaron el renovado vigor econémico
del tardio periodo colonial. Y luego el sistema mercantil que
se habia desarrollado en el norte, ese engranaje gque vinculaba
a unos Yy otros comerciantes, donde cada quien tenia un rol
especifico. Los peninsulares, teniendo que ocultarse junto con
sus blenes o debliendo abandonar el pais, dejaron un vacio que
no podian cubrir 1los piuranos -envueltos a su vez en los
problemas internos-; claro est4d que no faltaron 1los que
solicitaron su carta de naturaleza y ciudadania, al fin y al
cabo 8u vida la tenian hecha acéa®l. sin embargo, hubo un
espacio que fue rdpidamente copado por mercaderes europeos y
americanos: 1los contactos venian desde tiempo atréas. Buen
nimero de piuranos tenian cuentas con ingleses y no faltaba
alguno que viviera en Jamaica®2; por eso encontramos
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numerosos extranjeros que estéan avecindados en Paita
principalmente aunque también en Piura ni bien se Jura 1la
independencia del Pert.

Pero pasada la ruptura y los problemas inmediatos de la
independencia, 1los comerciantes piuranos enfrentaron una
situacién formalmente diferente: la repGblica significaba que
ese comercio que de algiin modo se habia visto obstruido por el
monopolio espafiol, qQque habia eldo canalizado por el
contrabando, saliera a plena 1luz... y hasta a demasiada luz
quizédsB83, El nuevo Estado no contaba con mayores fuentes de
ingresos; arruinado por la guerra y con empréstitos encima,
encontrd en la poblacién indigena y en el comercio, en las
aduanas, el sustento més adecuado -aunque insuficiente- a sus
desbalanceadas finanzas.

Y ese desbalance se deja sentir en 1la regién; no es
extrafio que las capellanias pasaran a jugar un rol importante
en la primera década republicana. Todo el que puede solicita
se le reconozca alguna... no por status ni por prestigio sino
por el dinero que ella suponia, la renta o el capital -que
podia ser redimido en todo caso. Pero no hay casi forma de
conocer el estado del comercio piurano al momento de 1la
independencia: los 1litigios son escasos y las fuentes
oficiales dan poca cuenta al respecto. Probablemente esta
crisis afectara de manera diferenciada: algunos de los grandes
comerciantes quebrarian mientras otros méAs pequefiog pero mas
dindmicos y con una infraestructura comercial bastante mas
ligera, surgirian précticamente de la nada. Es en estas
etapas criticas cuando se remece el orden socio-econémico que
propicia el que se renueven los viejos linajes; sobre todo los
de comerciantes, como los piuranos, en constante movimiento en
pos de la oportunided comercial.

Al menos s8i sabemos que e] negocio para esos primeros
afios republicanos fueron los viveres: transportarlos de zonas
menos movilizadae a otras teatro directo o reciente, de los

enfrentamientos inderendentistas. Tenemos el caso de don
Cipriano Moyfio qgquien en 1820, trajo de Nicaragua, cantidades
de bastimentos entre alimentos y maderaB4, Rapidamente 1los

piuranos se dieron cuenta del negocio e incursionaron en el
rubro; el cuadro IV nos listea a unos cuantos de esas
transacciones; al menos las registradas oficialmente. Porque
efectivamente el comercio debié ser muy activo como para gque



113

las autoridades buscaran controlarlo. Reguisito indispensabe

era que los puertos a los que se enviaran los viveres

estuviera ocupados por enemigos (realistas) y sobre todo que

el mercader interesado presentara un aval que fuera persona

lega, llana y abonada.

Cuadro 1V

COMERCIALIZACION DE VIVERES

PRODUCTO PUERTO FINAL AVAL INTERESADO

Harina Chocé Domingo Talledo Carlos Fornier (yerno)

viveresx Guayaquil - Nicolasa del Valle

viveres Colombis/Caracas| Francisco Tavara Manuel Pio Rodriguez

arroz Guayaquil Tomés Aquino Vasquez|Toribo Rodriguez(hijo)

galleta Guayaquil Francisco Montero Dionisio Criséstomo

viveres PanamA Manuel Reyes y Ochoa|José Gémez

aguardiente | Panama Francisco Tabara Nicolas Diegues

viveres Nicolds Aguilar

viveres Chorrillos - Serapio Tejerina

viveres - Francisco Montero José Maria Pimentel

viveres¥k |Concepcion/ - José Antonio Mesones
Valparaiso

viveres¥¥ {Callao/Pisco Manuel Morante José Maria Pimentel

La mayoria son de 1825, salvo *=1824 y *%1826.Fuentes: ADP GPM 6(121)1824;
Not.Rebolledo p.72,1825 y p.73,1826.

Y no era poca

significaba un promedio

no se menciona

contexto
Aunque es
geguro y

cosa la

en las partidas.

fianza:

8,000 pesos; lo
bastante respetable de negociacidén que
Peor atin

si consideramos

critico pvor causa de 1l1la guerra de independencia.
cierto que 1los alimentos encuentran siempre mercado
que 8iempre hay quien sale favorecido en esas

que
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coyunturas criticas pero también cabe la posibilidad que los
comerciantes piuranos se recuperaran répidamente, tras haber
estado agobiados mas Que por la guerra en si por el exceso de
mercaderias a negociar. La guerra frené el flujo de productos
en los circulitos mercantiles nortefios y les dié un corto
respiro a los mercaderes piuranos... pero luego el problema
seguiria alli pero ya seria otro el contexto.

En todo caso, el comercio piurano ee recuperaba y
curiosamente hacia 1828, hay una fuerte presencia de
comerciantes panamefios asentados en la ciudad: don Pedro José
Cafiote, don Ventura Martinez y su hijo, José Martinez, don
José Vicente Jaen, etc., son de Panamd. Tal vez tratando de
recuperar o al menos buscando participar en un mercado al que
desde siempre se hallasban vinculados; ellos habian sido el
punto de contacto necesario para loe piuranos primero como
punto de arribo y divisién de la Armada del Sur y luego como
puente con Jamaica y la manufactura europea/inglesa. Pero
ellos no son los 1Unicos sino gque hay una fuerte competencia
comercial; su presencia se enmarca en esa sorda lucha entre
proteccionistas y liberales, nortefios versus surefiog®b

A nivel local surge una situacién por completo nueva para
los mercaderes piuranos: la moneda falsa. El problema
probablemente fuer méAs grave para el recién inaugurado aparato
estatal republicano que para los mercaderes. La circulacién en
paralelo de las antiguas monedas espafiolas u otras, como las
de cobre, con 1las nacionales fue el dolor de cabeza de las
autoridades republicanas. Para el comerciante, utilizarlas
era a lo sumo, correrse el riesgo de un proceso judicial como
en el que se vio envuelto don Ramén Vallejo, wvecino de Cuenca,
procesado por introducir moneda falsa y de cobreB86, El
comercio requeria de dinero, lo habian aprendido con las
quiebras en cadena de fines del XVIII; méds ahora que 1las redes
de intercambio se habian visto alteradas... su problema en
todo caso era el pago de los impuestos aduaneros. El
numerario escaseaba y 8i se considera la 1l6gica de la
macroregién, era por completo normal gque se obtuviera de
Cuenca, ciudad que acufiaba moneda del mineral procedente de
antiguos filones coloniales (Palomeque 1990:27).

1830 es 1la década donde se junta el progresivo declive de
un orden y €l 1lento desenvolvimiento de otro bastante
distinto: la colonia es poco a poco reemplazada por la
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Repiblica. La macroregién sera dividida, Piura y 1lo que fuera
la intendencia de Trujillo comenzarédn a ser integrados a un
nuevo espacio peruano en el cual se inauguraran distintas
reglas para el ejercicio mercantil de los piuranos. Recordemos
que hay todo un proceso de conformacién de los Estado
nacionales a lo largo y ancho del subcontinente que afecta a
la estructura comercial que se estableciera en el tardio
periodo colonial; Proceso que divide espacios socio-
econdmicamente complementarios y que desarticula redes
comerciales y circuitos mercantiles construidos a lo largo de
tanto tiempo. Las viejas préacticas -como esa confiada
libranza- iran desapareciendo conforme se definan los nuevos
requerimientos nacionales y sobre todo, los internacionales
que Yya no presionan un Imperio sino a muchas Republicas,
politicamente inexpertas.

En la larga lucha por 1la creaci6tn del Estado peruano,
sobre todo en esos primeros afios decisivos, estardn presentes
los comerciantes piuranos, inmersos dentro de la élite
nortefia. Se verdn envueltos por la sorda batalla entre el

proteccionismo y el 1liberalismo; la proyecciébn de estos
comerciantes y de los grupos familiares que los respaldan seréa
en adelante el campo de la politica. Su rol cambiarsa; dejara

de ser tan marcadamente econdmico y localista para pasar a
incursionar en un plano de mucho mayor vuelo, el nacional.
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1 .Cfr.Aldana 19915 en donde trabajo la incidencia de esas aedidas en el desenvolvimiento histérico de Piura regidn. ¥ en un
andlisis ads actual, “Las viscisitudes de un Protocolos. Refleriones sobre la historia del problesa de linites entre Per y
Ecuador" en Revista de Andlisis del Morte, Alternativa. Ilsemestre, 1991,

2 .Hubo varios intentos de establecer bancas privadas en la colonia: su foco de atencién, las zonas aineras y su ubicacién,
la capital. Cfr. Camprubi, J: El Banco de 1a Emancipacidn {Lisa, Talleres Grifices PL.Villanueva, 1960). & nivel de Piura,
el priser (y efiserc) banco se fundd en 1870.

3 .Cfr.Cushner {1980) para el funcicnasiento de las haciendas azucareras jesuitas, especificasente las pdginas 122 y ss. Ver
tasbién Ramirez (1988) para confrontar el desarrolle de las haciendas caferas lasbayecanas y para el cazo del jabén piurano,
Aldana 1989,

4 .la puerta de entrada al espacio centro-norte de 13 audiencia quiteda era Riobamba. Hacia sediados de ciglo, don Xavier
de 1a Thorre incursionaba en el negocic, vinierdo & Piura y recibieado jabén de varios tineros (ANG/E- sec.Encoaiendas, taja
§ (1774-1781), file 28-3-1736}.

5 .5tone ({197711985) lo senala como caracteristica comdn: family ties, wmostly close ones, certainly helped to cement pre-
existing bonds of friendship and mutual econovics and political interest.

6 .Lla Curia Philipica es el texto coaplesentario al Laberinto de Comercio de Heviz Bolafos (1988). Yer el litigio por el
pago de la hipoteca de una embarcacidn entre Juan de Pereira y Pedro Narin de Campana y don Joseph y don Francisco Vargas
Nachuta (ADP, CO,co. 21(414) 1708} y con respecto al resto, el litigio entre dofa Maria Lecnarda de Sejo Cantoral y dofa
Toaass Rosa Subiaur y Urbina por el arriendo de la hacienda del difunde Andrés de Urbina {Archivo General de la Nacidn, Real
Audiencia, 45{286) 1722} el testamento de don Diega Saavedra y Rangel (ADP, CO.ce.13(27411483) o CO.co.2(414)1708. Incluse
fue prdctica adoptada por 12 poblacién indigena; ver por ejeaple, Archive Arzobispal de Lima, Testaeentos de Indios,
leg.1(s/n) (Agradezco el documento al Sr. J.Flares).

7 .El trabajo de Stone ([197711983) para Inglaterra, nos delinea el procese de casbio en la percepcién de la familia coac
tlan justasente para los siglas XVII y YVIIL. Y sobre el tesa del parentesco, Fox (1980).

8 .4 partir de Socolow (1978) y sus estudios sobre los sercaderes de Buenos Aires se volvid un espacio coatn este sadelo: la
inportancia de los parientes peninsulares (inyeccidn de nueva sangre, netamente espanola) y sobre tode del matrimonio para la
ubicacién social unida a los beneficios econémices.

O .los trabajos de Ramirez se centran es el teaa; principalaente el de las haciendas arucareras {1972) en que estudiz su
evolucidn, También en 1a base de su andlisis de la conformacidn de 1a élite lambayecana (1986). De Piura en especifice, el
trabajo de Nartiner (1988) da algunas pautas importantes con respecto a la tenencia de la tierra en l1a sierra y Schlipaan
(1987) con respects a una hacienda -en el large tieape- del Alto Piura.

10 .En esa fecha, se cerrd la Caja Oficial de Piura aunque alqunos afios después ceria reabierta. Adeads, el Dficial Real
senalaba que eran qastos inflades; en todo csso con un buen indicative del sovisiento paiteso en torno & la Armada en Faita,
Estos gastos correspondian a los bastimentos Faita-Callas y Paita-Fanamd, que fuerz aportados por don Manuel Gonzales
arrasco. (ADF CO.co. 43(889) 1744,

11 .Contreras (1990:34) al hablar del viqorose cosercic quayaguiledo para el XVIII, afirma que fue el capital de los
aercaderes limenos el que peraitid esa revigorizacién reqional. Nis no comparto su opinidn sobre que ellos taabién eran los
que tontaban con la experienciaj coso se verd 2 lo largo del capitule, bubo una maduracién progresiva que posibilité incluse
la nisez esa inyeccidn de capital.
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12 .lorrespondencia entre don Joseph de Torrealba y don Santiage Monrroy. AGN, C.Moreira D18-209, 1751)

13.7Tal cosentaric lo hace don Benito Antonio Lopez de Sotelo, comerciante y vecino de Cuenca, al neqociar con el eercader
piuranc don Joseph Butierrer de la Thorre sobre el destino que debe ddrsele a ia mercaderia (ADP [d.c0.27(5350)1737).

14 _Por su isportancia regional, el jabén es el producte que quia esta afirmacitn. Cfr.Aldana 1989,

15.0fr. ADP Co.c.o. 32(667) 1737,  Muy revelador en cuanto al sodo de mantener la preeminencia de una faeilia es el
testamento de Silvestre A.del Castille (ADP MNotario.Arméstar, protocolo 137, 1799:183) y sobre todo su testasentaria (ADP
Intendencia, causa civil 18{414)1803; 19(339)1801, etc.)

16 .Kicza (1983:114-113) es quien estudia al mercader-viajante. Semalesos con €1, que las operaciones envueltas pueden
ser consideradas pequanas sdlo @ la luz de la magnitud del comercio que temia lugar entre Ia capital y el interior.
Considerese, sin embargo, que por los docusentos que cita, estd hablando de los priseras afos del siglo XIX y no sediades del
IVIIL cual es el caso. Huestro ejeaplo: ADP, Co.co.28(569}1742 y aunque no hay el téraino ezacto, pienso que es aplicable la
terainologia de Hevia BolaRos ([1790]1983). Su definicidn de recatén o revendedor esclarece el panorasa: *...les que compran
las cosas por junte, y menor precio, y lo venden por menudo y mas caro...’(p.282/b).

17 . Aunque no he podido hallar el docusento, se le menciona fugazaente en varios docusentos a inicios de los ‘40, haciends
explicita referencia a su antiquedad. Pienso que probablemente esté vinculada al establecisiento definitivo de la ciuoad &
fines del YVI y al deseo de convertirla en el nGcleo de poder del correginiento de Piura.

18.E1 caso de Ustacchio, ADP CD.co. 28(563) 1741, Siquiendo la temdencia [si la ubicasos dentro del contexto comercial de
sediados del XYIII), 1a deuda de Ferndndez -aunque resto de una sayor de 800ps- no era suy ieportante: 393ps (ADP, CO.ce.
29832} 1731).

19 .Me refiers 2 1a crisis de los textiles guitefos a la que nos hemos referido en el prieer capitulos. Sobre el circuite
de su cosercio, ver Ia nota 11 y sobre la crisis, 12 nota 62 asi coms las afirsaciones que las producen.

20 . Aunque Petitjean/Saint-Geours {1983) ubican el auge a partir de los afos 1750 a 1770, es eés que probable que fuera ads
hacia la G1%iea década que 1a prisera, Incluso las cifras que utiliza corresponde a los "70. Sobre el punts, ver la nota 46
del priser capitulo y las afirmaciones que la producen,

21 .Gonez Noreno fue alcalde ordinario er 1748 y teniente de correqidor en 1731. €1 caso en cuestion: ADP CO. 29(601)1744;
tasbién Aldana/Rames: "Lista de autoridades de Piura colonial y teeprana republicana® Ms.)

22 Maria Antonia Narques Caballero fue mieabro de una de las ads prosinente familias del puerto de Paita en el XVIII;
estuve casada en sequndas nupcias con el contador Hicolas Gonzales de Salazar, peminsular afincado en Piura. Don HManuel
Borzales Larrasco y Pachece de Figueroa por su parte, mieabro de una proainente familia serrana de la regidn; fue teniente
corregidor de Huancabaaba, depositario general de Piura y estuve casado con Rita Cruzat y Requena (Aldana/Rames: °“Lista de
autoridades” Ns.). El docusents en cuestién ADP, Ci.co.34(717) 1748)

23.citado en Garcia Vera (1991:33). Ho comparts, sin eabargo, las posiciones de este autor; es ads, para ai el alcance de
esta frase es auy distinte del que 81 le sedaia.

24 Al respecto el cldsico trabajo de Bauer (1983) sobre los censes es el eds revelador,

25 _Ver al respecto, 0°Phelan 1988.

26 . Cosunicacitn que hace don Juan José de Cordova, vecino de Cuenca, residente al somento en Lambayeque a Martin Guisasola
en un litigio por denda con Benito Asbrosic Canicova y Co. (ADLaspayeque, cc., sin catalogar, 1804)
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27 .Cono ejesplo baste las recosendaciones del adeinistrador de las Rentas de Piura al Intendente de Trujillo. (ADTrujilio,
Judicial, RH, 144(B08)1814.

28 _Respecto ¢ la industria textil catalana, estan las afirsaciones de Izard (1979 y 1984} sobre que saber mds del algodén
anericane -conjuqadas con circunstancias personales- lo llevaron a Venerwela, En relacién a la inqlesa, ei clisico trabaie
de Hobshaun (1968). El procese sexicano lo estudia Salvucci (1987) quien deeuestra come hay un traslade del évito econtaice
de las zonas productoras de tertiles de lana a las de algodén.

29 _Sobre el Reglasento de Libre Coeercic hay eucha bibliografia: todo el que trabaja comercie se ve obligade a referirse a
¢1. Nos interesa resaltar sin embargo, 2 1los que estudian directasente sus efectos en las colonias: Yillalobes (1948);
Valker {1979) 1y lo vinculade al PerG: Perez Canté (1983:152 y ss.), Haitin (1984), alqo en Flores Galindo (1984). Ver
tanbién Lépez Seqrera (1948) quien tomando el caso de La Haban encuentrs estos casbios en 12 base de uma nueva foraa de
etpresién cultural.

30 _Este piurano tendria establecida una red faeiliar -que amalizamos luego en extemso- y en uno de sus testasentos (1794),
senalaba temer 200 cajas de cascarilla en Cddiz, a consignacién de don Hatias Elizalde. (ADP Hot.Farfdn de los Godos,
1794:29)

31 .4l parecer Balois siquié girando en el cosercio pero no he encontrado mayores referencias. ADP, I.cc.3(38) 1786.

32 .Recordenos 1a importancia del Tribunal del Consulado en el siglo XVII y sobre todo, el poder del grupo de mercaderes

lisefos; no en vano gozaron del aonopolio cosercial del Pacifico por ads de un sigle. Debid ser dificilisiso que un
advenedizo entrara en sus filas.

33.4cui si se cueple con el eodele de Socolow (1978); ella deevesira como las relaciones sociales que aportaba 12 sujer
era inportante en 12 ubicacién dentro del sedio comercial, bonaerense en este caso. Yer tasbién la nota § y las afirsaciones
que la generan.

34 ,Cfr.Fisher 1981 y Perez Canté 1983,

35 . Aforunadasente este interesante personajes viene siendo estudiado por la Sra.Cristina Mazzeo; quien se centra en su
vida y sobre todo en 1a l6gica comercial de Lavalle,

36 .5u nujer fue dofa Maria Ignacia Ruiz (cuyo nombre seria interesante ver si no estaba vinculado a los ruiz Hartiner de
Piura) Y de sus hijos, fueron suy conocidos en el abiente comercial nortedc: don Juan Antonio de Larriva -casado con Josefa
Lavalle, obviasente sino trujillana de ascendencia- o Pasqual Roig -casade con doda Josefa Toribia de Larriva Ruiz- quien
trabajara tasbién en Lambayeque. AGH, Not.Ayllon Salazar, p.38, 1822:781v-790v,

37 .Haitin (1986:283) rescata la opinién del articulista del Nercurio Peruano, Rossi y Rubi al respecto.
38 .En sus trabajos, Paloaeque (1983) y Contreras (1991) sustentan la presencia determinante del capital sercantil linedo.

39 . Ho conparto 1a afiraacién de Flores Galinde (19B4:69) al hablar del crecisiento comercial del virreinato entre 1730-
1780, en que seala que recién se iniciaba la edificacién del sercado interno. Justasente la cohesiée de un espacio cons el
nortedo es buena suestra de su existencia. Otra cosa es alcanzar niveles suy altos (y en realidad poco conocidos) de vigor
econbmico. Sin esbargo, no debe perderse 1a perspectiva; este trabajo enfoca especificasente el comercio norteds -piurano en
particular- pero que hay otras realidades (sur, centro) y otras actividades (mineria, agriculturs), elesentos gravitantes al
hablar de un sercado internc.

40 AP €0, co. 39(786) 1779.
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41 _Cfr. Nelzer (1978) justamente centra su interés en la importancia de este Tribunal principalsente en el tardio periodo
tolonial.

42 AP, L0, co, 43(889)1744-47. E1 personaje es aiesbro de la élite piurana wds prosinente, al respecto ver la nota 22
del tercer capitule.

43 .Don Santiago de la Sota y de la Barra, piurano de nacimiento, desespefid el cargo de Contador de Aduanas en Paita y en
1777, fue alcalde y Juer diputado de Comercio de la ciudad de Piura, Estuvo casado con dosa Michaela de 1a Barra,
{Aldana/Rasos:“Lista de Autoridades* Ms.)

44 _Be Ruiz Martiner nos ocuparesos en extenso en el siguiente capitule. Don Joaquin de Helguero y Gorgoya fue un
peninsular que se afincé en Piura, casé con Juana Carridn e Iglesias, perteneciente a una prominente familia lojana-
ayabaquina. Dcupé varias veces el puesto de alcalde de la ciudad y desarrollé una prolifica labor como coserciante.

45 ,Su testasentaria: ADP Kot.De la Sota y de la Barra, p.150, 1772,

46 40P, T, compulsa cavil 45(B42}1790 para lo que respecta a Espinosa y referido a los problesas de 1a testamentaria de
Ferndndez, cfr, los nuseroses expedientes en torno a Suipird. Alqunos: ADP GPN 912,173,179} 1824. Lz deuda sencionada en
el testasento del cunado Ruiz Nartinez (ADP, Not.Farfin de los Godos, p.134, 1794:29). En el caso de los Sanchez Havarrete,
AGN Not.Torres Preciado p.1071, 1780:343. Y reasarquemos que ser paiteno isplicaba de hecho, tener vinculacienes con
Guayaquil y por tante, sayer facilidad para la obtencién del cacao.

47 .los Sancher Havarrete, por ejesplo, aceptaron pagar el 42 anual por el tieapo que demorase la paga. AGN Noi. Torres
Preciado,p.1071, 1780:343, 387v-388. E1 case de don Cristfbal de Yarza -en su corrrespondencia con don Agustin de Querejaza-
en Col.Noreira D1-78-774,

48 _Gasio, de quien dicho sea de paso no se indica se origen, contratdé con La Nadrid, sirviéndose de don Pedro Polo cons
garante. Fallido el pago, Polo es el ejecutads. ADP I.c.c. 43(834)1797.

49 _Ho concuerds con Contreras {1990} cuando sedala que en Guayaquil, se sontaron las redes de comercializacidn a partir de
la inyeccidn de capital lisedo; lo sds probable es que este puerto siguiera la sissa tendencia que el resto del espacio ai
que se hallaba articulado.

50 . AP Not.Adrianzen, p.131, 1782:62-63
51 AP L.c 17(300) 1799- cuentas de M.Espinosa en los intereses de M.Arméstar.

52 . 46N Not.Torres Preciade, p.1070, 1779:333-333v. Yer en el siguiente capitulo la desestructuracién de la red faniliar de
los Espinosa de los Monteros.

53 .40 NHot. Nontero, p.52, 1787:249-73

54 .De acuerdo a este cbdigo, el prisero es el casbio minuts en que se trueca la soneda senuda por Il gruesa, el sequnde
por letras y el tercero, seco. Cfr. Hevia Bolanos [1790)1988: 248.

55 .Un interesante trabajo que clarifica la evolucidn de la letra de casbio en De Roover 1933, Con respecto a las citas, el
primer caso es de don Pedro de Lea, avecindado en Cartagena, quien le escribe a Josef Horeira; todo el asunto vinculade al
trifico que este (ltiso tenia con Buayaquil y Ovite; veamss adeads cons la fecha del docusento concuerda con lo dicho sobre
la incidencia de Mueva Granada en el comercio.(AGK, Coleccién Noreira, d1-38-1094,1777). El sequndo caso, es el del
trejillang Cristébal de Yarza quien le escribe a Don Aqustin de Buerejazu (AGH, C.Mereira, d1-28-774, 1789).

56 . A0 1.co. 10(183) 1795.
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57 . 4DF 6PN 3(48) 1827.
58 . AP C0,co. 28(373) 1744 y ADP Hot. Rebolledo prot.,71(4)1822.

59 .Cono hesos dicho (nota 31 del primer capitulo y las afirsaciones que 1a producen) no hay un estudio del fenbmeno del
Nifo. Sin esbarge, de la asplia docusentacién que he revisado pareciera poder establecerse un patrén: el fenbseno cueple un
ticlo, alrededor de 40 afos, que se inicia y culsina con dos lluvias devastadoras que afectan el espacio de la macroregidn.
En el interin hay un periodo ads o senos largo de sequia o de tendencia @ lo seco que se cosbina con lluvias de bastante
senor intensidad y que se focalizan en un drea determinada. No obstante, no hay un estudio sisteadtico del teaa; sélo podesos
hacer 12 analogia: tal como en 1791, las lluvias de 1983 devastaron el norte peruano sientras que en 1992, han afectado
fuertemente Tusbes y principalsente 2l drea al sur de Guayaquil (Ecuader} pero para Piura, significa agua y por tante,
sayores posibilidades agricolas para los anos venideres.

60 .Ver al respecto, Equiguren, ¥: °Las Lluvias en Piura’ en Boletin de la sociedad Geogrifica de Lima, 1v(7-8-9) 1894:
241-258,

61 .la cita es de una carta a su hijo Manuel, fechada en Asotape, febrerc de 1792. (ADP I.cc. 4(42) 1787).

62 . 40P I.coap.c. 45(845) 1798

63 .Helguero [1804]1984:33. En 1802, la Corona espafola envid una serie de cuestionarios 2 la adwinistracién colonial a fin
de conacer el estado de sus posesiones. Al respecto, cfr, el trabajo de Macera y Narquez (1944)

64 .Lla fecha de la anotacién del envio del expediente con la solicited: 1805, ADP I.0.38(s/n)s/f.

65 . Ténqase en cuenta que la dedicacién circunscrita 2 los productes pecuarios es un también on signo de declive en una
region eainentesente sercantil como la norteda; es la concentracidn de la regifn en si eisma. Esta caracteristica taabidn la
tonsidera [zard {1787) al analizar una coyuntura de declive al analizar la bisteriaz de Vemeruela, capitania con la que la
sacroregién quarda bastantes analogias, sobre todo en lo econdmico, Peosemos que la ganaderia suponia sna organizacidn
bastante sieple y una inversién einima: los animales se soltaban en los campos par: que se alisentaran y se reprodujeran.
luego se les recuperaba y se les enviaba a las casas-tina o a los eercados, fuera para su industrializacion o para su
(HTUR

66 .Cfr.Goctenberg 1989:22. El deseo de preservar esta conexidn, de hacer un marenostruas del Pacifico por
parte de la élite mercantil nortefia es una de las explicaciones del proteccionisac comercial de los
primeros anos republicanes,

677 .41 aenos podesos sedalar seis barcos que viajaban Pacasaayo-Yalparaise, registrados en el Notario Dapelo de Lasbayeque
entre 1800 y 1806 (ADLas, Motario 02-Dapelo 1800-1806 (en clasificacién). Considerese que estamos hablando del notario de la
ciudad y no del puerio de Pacaseayo; es ads que probable que alli el nheero de barcos que se registraron fuera bastante
aayor.

68 . A 1.0. 25(853}1804 es un expediente referidc a los bienes de un coserciantes gaditano que euere intestado al estar
inicidndose coso comerciante en el espacio de la macroregién. Para lo sequnde, ADP JPT 8(162) 1830,

69 .Copia de los expedientes se remitieron, el prieerc a Buayaquil y el sequado al virrey para que se toaaran las
precauciones del caso. ADP I.c.o. 96(s/n) 1809. Justamente lac flotas balleneras son el interés de Williaa Lofstrom quies
pstudia justasente su incidencia en las costas piuranas en el XIX (*Outpost of Eapire: The ispact of the Hew Eagland Uhaling
Fleet on the socio-econosic developsent of Horthern Perd 1832-63° Ms.).
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7O .Son respectc & Espincsa, cfr.AlP Not.Zavala orgt.147(4} 1759:123 y zon respecto a Tdvara, ver toac ei protocolo ge L2
Funta que existe en el Archivo desartaseatsl de Piura. La referencia a la presencia oe vzrias cesactasoras 42 algodsn ya para
1835 (ADP, Juzgada Primera Instancia, cc.41(782) 1839) as suy inforesante pues sigrafica que pese & ser 2. periodn de [a
post-guerra y ei de las 1ndefiniciones paliticas, hadia wna suficiente produccifn/denanda ce algoabr cosc para que fuesen
neLesarias,

71 .E! estudio de la complementaridad econdsica Fiura-Loja-Cuenca fundada en el aljodon en Falomeque 1983, Far ello, hatle
de centros traasforsadcres, engiobands corajes o chorrilles paesto que 1gual gue er Cvenca, sodria estar entreganacse d.qoder
a domiznlie, %150 ecomomia subterrdnea ce nuectros duas.

T2 ..a deuss ers de b,ov0 sesns 2 ser pagados en algcden, Resalrersss que el tacumplinientc de 1a opiigacion es previe 3
1826 cero se retosan en lac3. (ADP GF2 4(77; 18:3).

73 . 40P oFr 10{125)18z28,
T4 k07T Real tacienas, adm.zlcabala 136{311) i8i3

75 .Pareciera que ex Fiurs siemore se ha coeoinadc ur acérriac irasicioralissc cen pesiciones cointicas oe avanradal
erdrafa airtara en gue orima o primery er Ies coyuntyras iz cambis v id SeQURGO en el iarce 5iazc, en ias estructuras ce
vida. Scbre el apoyo d2 Chachapoyas & 1a -ausa reaiicta, Vargss daarte {198ivei.y).

76 .iuegc de los suceses de 1319, segun cuenta cev: Castiilo «"¢Fue el *Puma ce Zasotal® Cororel Jayetamo Cestaris, e:
verdadero vencedor er id tatalla dei Pichinchal. ¢4 de #avo de 13c¢" en Revista de la Universidad de Guayaquil {7:) 1783:148-
199, Ecuador. El estudic de las guerrilias pre-incepengentista no es un teda estud1adc y es e: Punte interesante en el
trabajo mencionads. Para l1a referencia a Latacunaa, cfr. AGN Col Noreira [1.34-1333, 152,

77 .Los negocios eren cea 2t panameds iiis de la Barreras Seminario debia haderle enviado unas sarocuetas de cera. [ALF 3FA
3(43) 18225,

78 _?ara el priser ejespic, cfr.ADF GFN 111701821 y para el sequnde, ADP 8P 121,152l

79O .Andrés Diaz isa & comerciar a Fanasd ; salia due .05 ingleses jre-independentia (ADF 2% 3{38)1322

80 (AW JFL {74) 152%; Not.Rebelleds 7Z{a] 1524s1LY y 7u(loer sedi.

81.51 el interesado tenia un #iniso de diez afes, st er: casade, c de quince, s: seitero, res:diendc en el pais &¢
necesitaba de esta carta. Su solicitud nos permte calcular el tiempo de permasencia en el pais de algunos mercageres
:apartantes y que la solicitaron, coeo don Maruel de 1a Haza, asertado em is Huaca oy score tode, dor Marteno del Valie,
posterior alcaide repudlicans ce Piura, Ofr.AlF Not.Rebolless Tige; iali,

82 .Tcaenos cond ejeapla a don Fedrc Waldez nara quier el giro eercartli “...ha 5100 €5 rINCIpLY 2e [a sebsisteacia...’.
tieabro de la élite plerana ads progiente, fue variac veces aicalae, regidor, etc.. v ienia deveds COF ai memes Cudtrs
wglesess Ar. Norfin (3600ps), Mr. Bertuiser {14GCpsj, Mr.Aron {130ps) y 2r. Aiversoat 1393ps). Fara mu es el 1deologe de 12
tndependencia pluraks aurcue no se le naya prestadc mavor atentidn, Ofr. su testaments ABF, wac.heboliede, 72'E, iéfas,

B3 .Estey pensardc en los enfrentam:entes entre proteccionistas y literales. i ressecta ver Gootenserg {1739)

84 Especificanente traje tremta quintales de carre, tres de arrs:, g0s fanegas e frijoies junte con il varas de cedrd y
caoba.  El panameRc canceld li oblicacidn para con su habiiitader en Leor (Kicaraaua) en 1827 sirviensose de contactos

LN

siurance (43P Not.%eboliedo 7116} 1322:223)
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85 . Para Scoteabern (1991) es justeseate estos “... to out 1t at it simofest, the rorta’s ~orotectisaise’ versus the south
‘Free tradet...”

86 .2 cartidad introducida fueron 104 cescs.(ADP Hot.Rebciiede 72(9) 182%: 2d3)
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