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UN ESCENARIO DE OPORTUNIDADES
Tomdas Duerias ¢

Deberiamos de comenzar por recordar las palabras del
presidente Iglesias, cuando nos indic6 que el punto de
partida es que Europa esta en crisis y los Estados Unidos
también. Segun los ultimos datos, Europa crecera un 1%
en el mejor de los casos este ano, y los Estados Unidos esta
asumiendo que crecera un 2.3%, si no estoy equivocado.
De manera que estos son crecimientos muy, muy bajos,
que senalan una época de una gran necesidad de recupe-
racion de las economias, y por tanto este es un momento
histérico, econémico, muy importante, especialmente para
paises como el nuestro, paises pequenos y en desarrollo
que quieren ser parte del mundo moderno, que quieren ser
parte de la globalizacion, que se quieren aprovechar de los
beneficios que trae el comercio para poder mejorar las con-
diciones de nuestra gente, mejorar la educacion, mejorar
los indices de salud, etc.

Ciertamente para nosotros eso es algo que es indispen-
sable, y para dar una perspectiva que ustedes, europeos,
conocen mucho mejor que yo, vamos a hablar sobre la im-
portancia de lo que estan llamando en inglés, el “mega
deal”, lo que estan llamando en espanol el Stper Acuerdo.

Aqui estamos hablando de las dos economias mas grandes
del mundo —como se ha mencionado, una parte importan-
tisima del PIB, una parte importantisima del comercio—,
pero yo anadiria a esto que estos dos paises desarrollan
con mayor intensidad la propiedad intelectual que mue-
ve a este mundo. De manera que unir, homologar, juntar
esas economias, esos grupos de investigacion, de desarro-

10 Embajador y Jefe de misién de Costa Rica ante la Unién Europea
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llo, de educacion, etc., es simplemente algo extraordinario
de lo que se podria beneficiar todo el mundo.

También hay que recordar que las inversiones que se ha-
cen entre estos dos bloques son permanentes, y por mas
que China aparezca en la ecuacién, Europa tiene mucho
mas inversion estratégica en los Estados Unidos, y Euro-
pa tiene mucho mas en Estados Unidos, que en India o en
China combinados. Para darnos una idea, aqui hay trans-
ferencias de intercambio comercial del orden de mas de
2.000 millones de euros al dia, de manera que ahi hay una
transferencia enorme. Para darles una idea de lo com-
pleja que esta negociaciéon puede llegar a ser, y al mismo
tiempo significativa, estamos hablando aqui de que la con-
vergencia regulatoria, que seria posiblemente el mayor
de los éxitos (porque curiosamente esto no es un acuerdo
para reducir aranceles) pero la tarea aqui es gigantesca,
el Monte Everest, la conquista mas grande seria lograr al-
gun tipo de convergencia regulatoria, en donde entre am-
bas regiones existen mas de 35 mil estandares.

Ese es el reto mas grande que tiene esta negociacion. Los
estandares son precisamente los que impidieron que en la
OMUC coronara con un éxito el lanzamiento de la agenda
de Doha. Ha sido lamentable para todos, y en particular
para los paises pequenos, que la ronda de Doha no tuvie-
ra éxito porque habia sobre la mesa una cantidad impor-
tante de modificaciones, algunas de arancel, algunas de
costumbres, algunas de facilitacion, algunas de propiedad
intelectual, de facilitacion de comercio, de promociéon de
mversion, etc. Ya existia sobre la mesa una cantidad im-
portante sobre la cual paises pequenos podian beneficiar-
se, e inclusive los medianos y hasta algunos de los gran-
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des. Pero por muchas razones —una de ellas, la principal,
el hecho de que la OMC, como ustedes saben, tiene una
regla de oro que es la del consenso—, no se pudo plasmar lo
negociado en diez afnos en algin impulso al comercio. Eso
coincidié con la caida de la bolsa de valores en el 2008, con
las consecuencias que todos conocemos. De manera de que
aqui hay un tema historico-econémico, que esta sucedien-
do al mismo tiempo.

Historicamente ha habido un par de actores que le han
dado un impulso importante, primero a la Ronda de Uru-
guay, y luego a otros esfuerzos por facilitar e incrementar
el comercio en el mundo. Uno de ellos fue la transforma-
cién de la Unién Econémica Europea, en una Unién Euro-
pea, eso fue un impulso muy grande hacia el comercio del
mundo, porque ahi por primera vez se estaba demostrando
que los paises dentro de su soberania, dentro de su histo-
ria, dentro de sus conveniencias y dentro de su ideologia,
podia hallar un denominador comin que es el comercio.
Ese fue un impulsador importante, el otro fue el NAFTA,
que también tomo a tres paises que, por medio de una ne-
gociacion exitosa, se convirtieron en la zona de comercio
y de intercambio de bienes y servicios, la mas grande del
mundo. Eso también ayudé6 a la Ronda de Uruguay.

Hoy necesitamos un impulsador de la Ronda de Doha —lla-
mele Doha o llamele de otra forma—, pero ciertamente este
1niclo, estas conversaciones que tienen que ver con conver-
gencia regulatoria entre dos paises (y no 140 o 150 o 60
que son los miembros de la OMC) que representan el 50%
del PIB mundial, ciertamente puede impulsar un cambio
de vision en las reglas generales de comercio.
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JDe qué estamos hablando? Primero que todo hablamos
del tema de los subsidios agricolas, los americanos plan-
teaban la semana pasada una reforma al Farm Bill. Aqui
en Europa estan todavia en la discusiéon de la politica
agricola comun, que tiene sus bemoles. Pues bien, esos
dos intereses tienen una repercusion mundial, porque el
mandato principal de Doha era precisamente agricola, en-
tonces aqui se pueden simplificar. No se van lograr todas
las cosas que los dos lados desearian, porque esa es la na-
turaleza de una negociacién, pero ciertamente se puede
simplificar y se pueden lograr una cantidad importante
de impulsos en cuanto a politicas agricolas y de fortaleci-
miento y facilitaciéon de intercambio de bienes agricolas.

Hay también el tema de alimentos genéticamente modi-
ficados, en donde hay posiciones encontradas de Europa
y de los Estado Unidos. Tal vez pueda llegarse a algo in-
termedio. El reto nuevamente es una homologacién de es-
tandares fitosanitarios, de salud, de procedimientos entre
ambos, dadas las visiones antagénicas de ambos socios co-
merciales enla materia. Visiones antagénicas pero que han
sido al mismo tiempo complementarias, porque la vision
del legislador europeo, que es que el consumidor consuma
sanamente, es igual a la visién del congresista americano,
pero quieren llegar ahi por vias distintas. Ojala pudiéra-
mos, por ejemplo, tener automoviles certificados aqui en
Europa y al mismo tiempo en los Estados Unidos, eso nos
serviria a los latinoamericanos para poder comprar ya sea
en Europa o en Estados Unidos, el mismo estandar. Hoy
dia eso no se da. El automoévil manufacturado en Europa
no sirve en Estados Unidos, o no le dan permiso por x, y o
z motivo, e igualmente el americano en Europa.
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Hay otros asuntos sensibles, como la simplificacién de te-
mas y regulacion en propiedad intelectual, estandares la-
borales, agricolas, de ambiente, de servicios. En fin, para
mi la oportunidad méas grande en esto puede ser la sim-
plificacién y la modernizacion, la facilitaciéon del comercio
que todos, independiente de como seamos o pensemos, to-
dos necesitamos y creemos que es una buena cosa.

Esa es la esperanza de paises como los nuestros y, por
qué no, de nuestra regiéon. También. Centroamérica ha
hecho un esfuerzo muy grande por integrarse a Europa
por medio del Acuerdo de Asociacién; ya esta integrada
a la economia de los Estados Unidos, y algunos paises,
como Costa Rica, ya tienen un acuerdo con China, tienen
un acuerdo con Singapur y estan viendo hacia el Pacifico.
Son dos océanos interrumpidos por la América, y ahi hay
una gran cantidad de oportunidades. No estoy diciendo
que esto vaya a ser facil, pero las oportunidades estan ahi
para los que hacerlo bien.

Esperamos que en el momento en que se abran las ne-
gociaciones, haya una especie de invitacion al que quiera
venir por medio de clausulas de adhesion: el que quiera
aceptar estas reglas que venga y se beneficie de los avan-
ces de este acuerdo. Esa es la esperanza, pues ciertamen-
te nuestro pais seria un gran interesado en formar parte
de esa nueva alianza entre Europa y los Estados Unidos
(a pesar de que ya tenemos acuerdos), pues entonces ten-
driamos mayor capacidad de participar en el intercambio
de bienes y servicios y de propiedad intelectual y de cosas
de ese tipo.

Por primera vez ya no se esta viendo solamente al norte,
tenemos una Alianza del Pacifico. Costa Rica esta parti-
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cipando de la Alianza del Pacifico, que creemos es un gran
avance porque tiene un denominador comun que es comer-
cio, no es ideologia. Podemos tener ideologias distintas,
pero es la primera vez que hay una alianza en América
Latina que tiene por objetivo el incremento del fomento
del comercio y los bienes que vienen, o las consecuencias
que vienen de fomentar el comercio, y ahi esta México,
como sabemos, esta Costa Rica, esta Colombia, el Pert,
Chile. Esperamos que eso se haga mas grande, aprove-
chando que algunos paises del Pacifico ya tienen acuer-
dos con China, o tienen un comercio muy grande. El ma-
yor socio comercial de Chile es China, no Estados Unidos
ni Europa. Se estan buscando acuerdos con Japoén, hay
acuerdos con Singapur, con Corea, con China, de manera
que para nuestras regiones esto podria ser verdaderamen-
te una forma, para los que quieran nuevamente participar
en la invitacion, los que quieran venir a la fiesta. Ahora ya
tenemos una opcién al norte, una opcion al sur, que es la
Alianza, tenemos una al este, que es la Unién Europea, y
estamos abriendo una al oeste, con el Oriente. De mane-
ra que esas son las esperanzas que tenemos. Ideologias
de lado —y reitero esto porque esa es una de las grandes
diferencias de vision en la América Latina, que a veces
permitimos que la ideologia se meta en un tema donde tie-
ne cabida, que es el comercio, porque el comercio es desa-
rrollo, y el desarrollo no deberia ser ideolégico—, ahi estan
los paises que quieren tomar la ruta del desarrollo por
medio del comercio, ahi estan las oportunidades de parti-
cipar en alguna forma u otra, directa o indirectamente, en
esta mesa que se trata de hacer entre Europa y Estados
Unidos, y ojala también podamos participar en las otras
que se estan haciendo hacia el Oriente.
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