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RELATORIA
Susanne Gratius %

Con el motivo de la apertura del proceso de negociacion
entre EE.UU. y la UE sobre un acuerdo de libre comercio
(Transatlantic Trade and Investment Partnership, TTIP),
en junio de 2013, la Secretaria General Iberoamericana
(SEGIB) convocdé a un seminario que reunié a un grupo
de destacados expertos europeos y latinoamericanos para
debatir las consecuencias del mismo en las economias
emergentes de América Latina y el Caribe. Adicionalmen-
te, este espacio motivo el analisis a la creciente vincula-
ci6on de América Latina, Canada y EE. UU. al Transpacific
Partnership (TPP) y la participacion de otros paises a la
negociacién del mismo. El evento fue co-organizado por la
Casa de América, la SEGIB y el Real Instituto Elcano, con
el apoyo de FRIDE y el Institute d’Amérique Latine.

El nuevo escenario global

Estamos ante una “gran crisis global” y un reordenamien-
to internacional en el Ambito politico y comercial. Hay que
situar la negociacion entre EE.UU. y la UE en los nuevos
escenarios que plantean la politica y el comercio interna-
cional, asi como el crecimiento econdémico en regiones an-
tes consideradas de la periferia como América Latina o
Africa que registran tasas de crecimiento econdmico mas
altas que las tradicionales potencias. Asi, Asia, parte de
América Latina y los paises del grupo BRICS han promo-
vido nuevos instrumentos con el propésito de contrarrestar
las potencias tradicionales, fundamentado en el multilate-
ralismo comercial y una reorientacién geoeconémica. En

25 Profesora de Relaciones Internacionales en la Universidad Auténoma de Madrid e
investigadora asociada de FRIDE
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este sentido, las relaciones comerciales estan menos suje-
tas a los planteamientos y rutas establecidas por EE.UU.,
Japon y la UE sino, por lo contrario, se han promovido
estructuras paralelas que fomenten el crecimiento en tér-
minos econdémicos, politicos y sociales de algunos paises
del sur que también influyen mas en las organizaciones
multilaterales.

A partir del 1 de septiembre de 2013, cuando el brasilenio
Roberto Acevedo asumira la direccién del organismo, se
Iniciara una nueva etapa de la Organizaciéon Mundial del
Comercio (OMC) después del estancamiento de la Ronda
de Doha a partir de 2008. Existe un cierto escepticismo
en cuanto a la exitosa conclusion de la Ronda Doha de
la Organizacién Mundial del Comercio (OMC), entre ellos
por el conflicto norte-sur sobre subsidios agricolas versus
apertura del sector industrial. Otro factor que dificulta las
negociaciones comerciales globales es el proceso de toma
de decisiones por consenso entre los 153 paises miembros
de la Organizacion. El estancamiento que ha tenido que
soportar la Organizacién Mundial del Comercio (OMC)
con la Ronda de Doha se ha convertido en un insumo im-
portante para los nuevos escenarios que se deben plantear
EE.UU. y la Unién Europea en su proceso de negociacion.

Un factor determinante para el inicio del proceso fue la
recesion en la zona del euro — del 0,6% en 2012 — que tam-
bién se ha plasmado en una crisis del modelo de integra-
cién. Aun asi, los escenarios sobre el futuro de la UE no
son del todo pesimistas. A pesar de que algunos Estados
miembros como el Reino Unido estan planteandose un
referéndum sobre su pertenencia en la UE, algunos po-
nentes opinaron que “no hay salida de la UE” y que el
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proyecto de la UE no esta agotado sino continuara. Prueba
de ello es el hecho de que sigue funcionando la dinamica
institucional de la UE y se esta consolidando el Servicio
Europeo de Accion Exterior (SEAE). En esta misma linea,
se resalté que la UE no sélo es un proyecto gubernamental
sino que integra también a las sociedades, lo cual se refle-
ja en el programa de intercambio estudiantil Erasmus o el
aumento de los matrimonios entre varias nacionalidades
europeas.

Otro elemento novedoso en las relaciones triangulares es
la nueva politica comercial de EE.UU. que permiti6 ini-
ciar negociaciones con la UE sobre un acuerdo de asocia-
cion denominado TTIP (por su sigla en inglés). Aunque
EE.UU. también participa en la negociacién sobre un
acuerdo transpacifico (TPP), el inicio de negociaciéon con
Bruselas implica un cambio de prioridad en la politica ex-
terior de EE.UU. muy enfocada hacia Asia-Pacifico, en de-
trimento de las relaciones con América Latina, el Caribe
y la UE.

Para América Latina, el nuevo contexto internacional,
marcado por el ascenso de Asia y el relativo declive de
EE.UU. y de la UE, abre nuevas opciones de insercion glo-
bal. Asi, la regiéon puede optar por una relaciéon mas cer-
cana con sus tradicionales socios del Norte (EE.UU. y la
UE) y/o intensificar las relaciones con China y otros paises
asiaticos cuya participacion en las importaciones de Amé-
rica Latina se han elevado del 2% en 2000 al 14% en 2010,
superando la participaciéon de la UE en la region. Segun
datos de la CEPAL, EE.UU. fue el mayor perjudicado de
la desviacion de comercio hacia Asia, ya que entre 2000 y
2010 vio reducida su participaciéon en las importaciones
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latinoamericanas del 49% al 32%, y en las ventas del 58%
al 40%. Por tanto, China se ha perfilado no s6lo como una
alternativa a la UE — que ha mantenido estable su posi-
cion comercial — sino también a EE.UU. Ello reduce las
dependencias asimétricas de Washington y, aunque crea
nuevos riesgos (el mantenimiento de la demanda china de
materia prima y la de-industrializacién), aumenta la au-
tonomia de la region.

Asimismo, se pueden destacar algunos avances de coope-
racion e integracién. Un ejemplo reciente es la Alianza del
Pacifico integrada por Colombia, Chile, México y Peru que
unieron sus intereses politicos y comerciales en torno a un
proyecto que prevé la libre circulacién de bienes, capita-
les, personas y servicios, ademdas de proyectar una mayor
competitividad en el plano internacional. Esta estrategia,
debido a altas tasas de crecimiento en estos cuatro paises
ha sido bien recibida.

Aun asi, teniendo en cuenta experiencias anteriores, algu-
nos participantes recomendaron cautela ante juicios pre-
maturos de “esta vez sera diferente”. Cabe recordar que
la Alianza del Pacifico se suma a otras muchas iniciativas
mas consolidadas en términos institucionales, entre ellas
CARICOM, MERCOSUR, UNASUR y SICA. Finalmente,
se advirtié que la nueva etapa internacional también im-
plica riesgos para América Latina y particularmente para
las economias mas pequenas y los paises del MERCOSUR
que no estan incluidos en ninguno de los dos mega-acuer-
dos de libre comercio del Atlantico y del Pacifico.

Los dos “Ts”: TPP y TIPP
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Los dos mega-procesos de negociacion, el TTP y el TTIP,
ocurren paralelamente al “fin de las politicas monetarias
convencionales” y el riesgo de una guerra de monedas, con
efectos negativos para la estabilidad econémica y finan-
ciera global. De hecho, la crisis econémica actual puede
provocar dos tendencias opuestas en el comercio interna-
cional: la primera seria el riesgo de un mayor proteccionis-
mo y rivalidad entre potencias y el segundo el surgimiento
de dos bloques comerciales que juntos representan practi-
camente el PIB global. Los participantes coincidieron en
considerar el alto riesgo que significaria el primer escena-
rio para la economia global y favorecieron la opciéon de un
escenario de cooperacion y liberalizacion comercial. En el
segundo escenario podrian surgir, en los préoximos anos,
dos mega-bloques comerciales: un area transatlantico en-
tre EE.UU. y la UE, una vez finalizado el proceso de ne-
gociacion del TTIP previsto para 2015, y un area transpa-
cifica entre 12 paises que forman parte de la APEC, entre
ellos Chile, Canada, EE.UU., México y Pern.

El futuro acuerdo de asociacién transpacifica TPP esta mas
avanzado que el TTIP, ya que se han celebrado 18 rondas
de negociacion. Seria el segundo acuerdo de libre comercio
mas importante del mundo después del TTIP. Desde el
punto de vista de la APEC, el proceso de integracién de
esta region ha desarrollado un excelente escenario de coo-
peracién e interaccion entre multiples potencias comercia-
les. La coordinacion entre paises como Estados Unidos,
Japon, Chile, Australia entre otros, se ha convertido en
una herramienta eficaz para hacer frente al crecimiento
constante al que estda encaminado la segunda economia
del mundo: China. Este pais, durante las tltimas décadas
ha demostrado una gran capacidad para amoldarse a to-
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das las situaciones que ofrecen el comercio y politica. Sin
embargo, China seria el gran ausente en estos dos gran-
des acuerdos que, en parte, constituyen una estrategia de
balancear el peso econémico que esta adquiriendo el pais
asiatico.

Otro ausente seria América Latina y, en particular, Bra-
sil y los paises del Mercosur que no participan en el TPP
ni tampoco han firmado acuerdos de libre comercio con
EE.UU. y la UE. En este sentido, se analizé el riesgo del
aislamiento econémico de Brasil tras un posible fracaso
de la negociacion MERCOSUR-UE y de la liberalizacién
comercial global. Se calificé el segundo semestre de 2013,
cuando se prevé un intercambio de ofertas comerciales,
como “altima oportunidad de firmar un acuerdo MER-
COSUR-UE que se esta negociando desde 1999. Por otra
parte, aun no esta claro si la gran apuesta de Brasil por
el multilateralismo y la OMC es la mas acertada y benefi-
ciosa para el pais y sus vecinos del MERCOSUR.

En términos generales, un TIPP facilitaria el comercio con
América Latina con EE.UU. y la UE, ya que simplifica-
ria los estandares y normas y abriria la posibilidad de ex-
portar los mismos productos a ambos mercados. Algunos
paises latinoamericanos (Chile, México, Perd y préxima-
mente Colombia), Canada y EE.UU. forman parte de la
negociacion del TTP, mientras que otros (Argentina, Bra-
sil, Bolivia, Ecuador y Centroamérica y el Caribe) y la UE
estan excluidos. En este sentido, se perfila un cuadro muy
heterogéneo denominado de “hub and spoke”. Para los que
estan en ambos procesos de negociacion, el TPP y el TIPP
son complementarios, para el otro grupo de paises, son es-
pacios rivales y algunos (entre ellos el MERCOSUR) no
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participan en ninguno de los dos mega-bloques. A raiz de
estas observaciones se desarroll6 un debate abierto sobre
el caracter inclusivo o exclusivo del futuro acuerdo entre
EE.UU. y la UE. En cuando a América Latina, se destaco
que coexisten economias liberalizada, protegidas y sobe-
ranas o paises mas abiertos y mas cerrados en términos
comerciales. En este misma linea, se propuso dividir los
paises latinoamericanos en cinco grupos: 1) librecambis-
tas (AP y Centroamérica), 2) paises poco insertados en la
economia global (Bolivia y Paraguay), 3) bloques con pocos
ALCs (Mercosur), 4) paises energéticos (Venezuela) y 5)
los paises del Caribe. Para algunos paises de la region, las
negociaciones para poner en marcha el TTIP crea riesgos
sustanciales por un posible aislamiento en las relaciones
comerciales, generando que algunas zonas u/o paises que
no han engranado en las dinamicas del comercio actual,
queden rezagadas y sin opciones claras para el futuro.
Este puede ser el caso de Bolivia y Paraguay entre otros.

La Asociaciéon Transatlantica de Comercio e Inversion
(TTIP) al igual que la asociacién pacifica (TPP), seran
acuerdos importantes en la configuracion de las estrate-
gias comerciales para los paises con economias emergen-
tes y/o en vias de desarrollo. Por un lado, la constitucién
del acuerdo comercial entre Estados Unidos y la Unién
Europea, representaria el 47% del PIB mundial, con zonas
econdmicas integradas y sin aranceles en el campo agrico-
la y de manufacturas y armonizando los cerca de 35.000
normas y estandares que rigen el comercio de EE.UU. y
la UE, respectivamente. La enorme relevancia que tiene
EE.UU. para las economias europeas se refleja en el hecho
de que la UE invierte ocho veces mas en su principal socio
que en China e India juntas. Los beneficios econémicos
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de un TIPP serian muy importantes. Estimaciones pre-
vén que se crearian 15 millones de trabajos adicionales en
EE.UU. y la UE y se generarian ingresos adicionales de
2.000 euros diarios.

Sin embargo, también existen grandes dificultades para
armonizar las diferentes normas y estandares comerciales
que aplican EE.UU. y la UE y que dominaran la agen-
da de la negociacién transatlantica, ya que los aranceles
se sitian en niveles muy bajos. Asimismo, Francia ya ha
expresado su deseo de excluir bienes culturales de la ne-
gociacion y otros no quieren incluir a los servicios finan-
cieros. Otro obstaculo es el clima de desconfianza por el
caso de espionaje revelados por el ex agente de la CIA, Ed-
ward Snowden, que puso en evidencia la desconfianza de
EE.UU. a sus socios europeos. Existen, ademas de otras
barreras en aspectos medio ambientales, propiedad inte-
lectuales y de patentes que se han convertido en aspectos
negativos en las intenciones de Estados Unidos para con-
cretar los procesos de asociacién que se encuentran en ne-
gociacion. Otro obstaculo es la ausencia de un fast-track?®

que impide la aprobacion rapida de un futuro acuerdo en
el Congreso de EE.UU.

En este contexto, se record6 que por dificultares similares
ya fracasaron las negociaciones sobre un Tafta (Transat-
lantic Free Trade Agreement) que se habian iniciado en
1997. De este modo, algunos participantes dudaron de que
el proceso de negociacion concluya en el plazo previsto, a
finales de 2014, cuando termina el mandato de negocia-
cion de la actual Comisién Europea presidida por José

26 El fast track limita la capacidad del Congreso de EE.UU. a aprobar o rechazar un
acuerdo de libre comercio como paquete tnico.
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Manuel Durao Barroso. Otros destacaron las bajas tasas
de crecimiento econémico en EE.UU. estimados en el 1,7%
para 2013, y en la UE, situados en el 0,3%, lo cual reduce
las posibilidades de una rapida conclusion del acuerdo, ya
que alienta el proteccionismo. Esta misma tendencia ha-
cia una disminuciéon del crecimiento economico también
se registra en el grupo de los BRICS y, particularmente,
en Brasil cuyo PIB aumentara solamente en un 2.3% en
2013. En un escenario negativo, todo ello podria perjudi-
car los procesos de libre comercio en marcha. Ante esta
perspectiva, los mas pesimistas pronosticaron que la fir-
ma de un acuerdo de libre comercio transatlantico impli-
cara al menos diez anos de negociacién. En todo caso, sera
un proceso gradual que requiere mucha flexibilidad y pa-
ciencia de ambas partes.

Adicionalmente, el acuerdo estipularia el incremento de
inversiones en cada una de las regiones, asi como el in-
tercambio de bienes y servicios. Atendiendo estos puntos,
ademas del fortalecimiento que se propone para los ambi-
tos relacionados a la seguridad juridica, este acuerdo co-
mercial puede tener efectos negativos en el crecimiento y
buen posicionamiento que ha adquirido América Latina
en los ultimos afos. A modo de ejemplo se mencioné el
caso de las PYMES que tendrian que adaptarse a nuevas
normas y estandares, lo cual podria elevar los costes de
produccién y/o generar una importante desviacion de co-
mercio a favor de las grandes empresas, particularmente
en el sector agricola donde América Latina es altamente
competitiva. El proceso del TTIP es otro factor que incide
de forma negativa en la negociacion UE-MERCOSUR vy,
segun algunos participantes, existe el riesgo de un estan-
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camiento definitivo si hasta noviembre de 2013 no se ha-
yan presentado las respectivas ofertas comerciales.

Posibilidades y limites para un Triangulo Atlantico

En el contexto del TIPP y basado en valores occidentales
como democracia, derechos humanos y estado de derecho,
se planted la posibilidad de crear un Triangulo Atlanti-
co 0 una asociacion transatlantica entre América Latina,
EE.UU. y la UE. Atendiendo la relevancia internacional
que ha adquirido América Latina y su posicionamiento
como socio estratégico para las principales economias del
mundo, también se planteé la incorporacion de esta region
en las conversaciones sobre el TIPP. De esta manera, se
proyectaria un escenario triangular donde se relacionan
objetivos comunes, ademas de un movimiento estratégi-
co para acaparar un gran porcentaje del mercado global.
Aunque este planteamiento todavia es una visioén utépica,
seria una estrategia para evitar el aislamiento de parte de
América Latina, ademas de reducir los espacios ganados
por China y los paises asiaticos. En este sentido, cabe re-
codar los acuerdos comerciales que han firmado Estados
Unidos y la Uniéon Europea con paises latinoamericanos,
con el objetivo de desbloquear las barreras comerciales y
aumentar el crecimiento econémico.

Ante este escenario, algunos advirtieron que no hay una
definicion clara del espacio Atlantico y que aparte del tra-
dicional Atlantico Norte (entre EE.UU. y la UE) existe
también un Atlantico Centro y un Atlantico Sur incluyen-
do a parte de Africa. Otros destacaron que en vez de re-
laciones triangulares existen dos binomios: las relaciones
entre EE.UU. y América Latina y la cooperacion entre la
UE y América Latina. De este modo, aunque las tres par-
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tes “tienen las mismas notas, no logran tocar juntos”. Ante
la falta de una vision estratégica en este sentido, se califi-
c6 la idea del triangulo atlantico como desfasada.

A continuacién, se explicé que tanto EE.UU. como la UE
tienen un perfil mas bajo en relacion a América Latina.
Asi, Washington ya no tiene un proyecto hemisférico que
transité del proyecto ALCA (Acuerdo de Libre Comercio
de las Américas) a las “Alcacitas”, los acuerdos de libre
comercio con Centroamérica, Colombia, Chile, México y
Peru. La UE, por su parte, sigui6 una estrategia similar
al suscribir acuerdos similares con el mismo grupo de pai-
ses. Finalmente, tampoco América Latina, que busca una
mayoria autonomia e independencia, ha desarrollado una
vision estratégica hacia EE.UU. y la UE que permitiera
llegar a un triangulo atlantico.

Este pronoéstico fue contrastado por una perspectiva mas
optimista. A juicio de algunos, una asociacion tripartita
seria altamente beneficiosa y alberga un enorme potencial
de comercio, inversion e influencia politica en el escenario
internacional. Maxime cuando, ante una prevision de cre-
cimiento del 4% en 2014 para América Latina y el Caribe,
la inclusién de la region seria positiva para EE.UU. y la
UE que creceran a ritmos mucho menores.

La oportunidad de conformar un triangulo atlantico tam-
bién se justifica por el hecho de que la mayoria de los pai-
ses de América Latina ya no son considerados parte de la
periferia sino economias emergentes con una mejor posi-
cién, confianza y presencia internacional. Esto ultimo se
manifiesta a través de la participacion de Argentina, Bra-
sil y México en el G-20, el liderazgo de Brasil en la OMC
o el de México en la OCDE. De este modo, se subrayo6 que
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América Latina es una region de renta media y actual-
mente uno de los motores del crecimiento mundial.

Se reconocieron los grandes avances econdmicos y sociales
de la regién que permitieron sacar a casi 50 millones de
personas de la pobreza. Por otra parte, se advirtié que diez
de los quince paises mas desiguales del mundo estan en
América Latina. Por tanto, se considerd que las protestas
actuales que tienen lugar en paises como Brasil surgen
desde las nuevas clases medias que reclaman sus dere-
chos de servicios publicos eficaces, menos corrupcion y
mas participaciéon democratica. En este contexto se recor-
dé que la politica interna condicional el posicionamiento
internacional de América Latina y el Caribe y que todavia
quedan multiples desafios, entre ellos mejorar la calidad
de la educacion, la ciencia, la tecnologia y la innovacion,
para lograr una plena y exitosa insercion internacional de
la region.

Por otra parte se destacaron los avances del regionalismo
latinoamericano, por la creacién de la Comunidad de Esta-
dos Latinoamericanos y del Caribe (CELAC) que, sin em-
bargo, ain no es una organizacion internacional al carecer
de instituciones permanentes y de un tratado constitutivo.
Generar un bloque sélido y presentarse como un solo actor
brindaria un mayor niimero de oportunidades comerciales
para el fortaleciendo del multilateralismo y la posicion de
América Latina y el Caribe ante otros actores del mundo.
Actualmente, las economias mas consolidadas de la regiéon
han estructurado planes para integrarse y con ello satis-
facer necesidades comunes. Sin embargo, la inserciéon de
aspectos 1deoldgicos en los procesos de integracion y los
objetivos de los paises del ALBA, han sido barreras deter-
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minantes para la consolidacion de esta iniciativa. Por todo
ello, existe una “cadena de desencantos” con respecto a la
integracion que, a pesar de ello, sigue siendo una opcién
atractiva para la mayoria de los paises latinoamericanos.

A continuacion se desarrollé un debate sobre la aplicacién
de los conceptos del regionalismo, la regionalizaciéon y la
Iintegracién en América Latina y el Caribe. Mientras que
algunos opinaron que la regién esta altamente fragmen-
tada y dividida entre diferentes bloques de paises, entre
ellos el ALBA, el MERCOSUR, UNASUR y la Alianza del
Pacifico, otros destacaron la evolucién positiva de la con-
certacién politica de América Latina que permitid, entre
otros, ganar nuevos espacios de autonomia y presencia
global. Como elemento positivo se destaco el surgimien-
to de grandes empresas latinoamericanas. Actualmente
existen unas 500 “multilatinas” con presencia en Asia,

Africa, EE.UU. y la UE.

Antes de integrarse en el futuro TIPP, América Latina
deberia fortalecer su relaciéon con EE.UU, y la Union Eu-
ropea a través de la firma de acuerdos de libre comercio y
un dialogo politico regular. De hecho, varios paises lati-
noamericanos, Centroamérica y los que agrupan la Alian-
za del Pacifico (AP) — Colombia, Chile, México y Peru —
firmaron acuerdos de libre comercio con EE.UU. y con la
UE, lo cual facilitaria su inclusién en un area comercial
transatlantico. En cuanto al dialogo politico, un primer
paso hacia un triangulo atlantico podria ser la creaciéon
de un foro de didlogo trilateral. Se sugirieron tres temas
de convergencia que podrian tratarse de forma tripartita:
el narcotrafico y la lucha contra la droga y la inseguridad
ciudadana, la prevencion del terrorismo internacional y el
cambio climatico.
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Se resalté la importancia de la seguridad ciudadana y,
particularmente, de la violencia urbana relacionada con el
narcotrafico, en ambos procesos de cooperacion: el intera-
mericano y la cooperacion europeo-latinoamericana. Las
drogas y el narcotrafico son los principales objetivos a de-
rrotar por parte de los Estados americanos, ya que esta es
una problematica que ha quitado oportunidades y recur-
sos a otros campos del desarrollo como la tecnologia y la
infraestructura, la modernizacion de los sistemas judicia-
les y el fortalecimiento institucional entre otras. En este
sentido, es destacable el analisis al que se ha sometido la
lucha contra las drogas en el marco de la Organizacion de
Estados Americanos (OEA), puesto que la politica vigente
no ha arrojado los resultados esperados y esta creciente-
mente cuestionada. En este sentido, las politicas de pre-
vencion, despenalizacion, corresponsabilidad y desarrollo
alternativo que han adoptado la mayoria de los paises eu-
ropeos ofrece una alternativa viable y, a la vez, un nuevo
paradigma para una cooperaciéon triangular.

Conclusiones

La globalizacion y el equilibrio de poder mundial cambian
los paradigmas vigentes en las relaciones europeo-latinoa-
mericanas e interamericanas, a la vez que abren nuevas
oportunidades de cooperacién, desde una perspectiva de
mayor igualdad. De esta manera, es importante resaltar
que América Latina es una regién con sistemas democra-
ticos sélidos, con un paso del mas del 50% de su poblacion
hacia la clase media y con la concepcion del mercado como
una herramienta para el crecimiento econémico y la con-
solidacién de las relaciones con otros Estados.
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Ademas, los intercambios en experiencias comerciales y
politicas entre los Estados del hemisferio sur han permiti-
do, en la Gltima década, mantener una estabilidad macro-
econdmica constante. Adicionalmente y desde el punto de
vista geografico, América Latina cuenta con una posicién
privilegiada y abundantes recursos naturales. Esto ulti-
mo, permite posicionar la relevancia cada vez mayor de
este actor en el nuevo orden internacional.

Adicionalmente y atendiendo las intenciones por el desa-
rrollo de la sociedad, los Estados del continente america-
no han encaminado sus esfuerzos en el cumplimiento y
cooperacion con las organizaciones multilaterales inter-
nacionales. El liderazgo por parte de algunos paises lati-
noamericanos, entre ellos Brasil y México, y su relevante
papel en el interior de estas organizaciones han permitido
el crecimiento y posicionamiento de la regiéon en una am-
plia gama de asuntos de gobernanza global.

En este sentido, se advirtié que es importante conseguir
un consenso en vez de fomentar la rivalidad entre paises
emergentes. Asi, habria que evitar juicios erréneos y cor-
toplacistas como, por ejemplo, calificar la transicién de
México “del fracaso al éxito” — por su reciente integraciéon
en la Alianza del Pacifico — o la de Brasil “del éxito al fra-
caso”’, debido a la reciente ola de protestas ciudadanas.

Finalmente, es evidente que los escenarios han cambiado
en la ultima década y las relaciones politico comerciales
entre el norte y el sur han fundamentado otras reglas de
juego. Los participantes coincidieron en calificar el nuevo
escenario global como totalmente diferente a otros ante-
rior, lo cual complica cualquier pronostico sobre el futuro
de las relaciones entre las Américas y la Unién Europea.
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El auge de Asia, la crisis de la Eurozona y las negociacio-
nes comerciales en curso introducen muchas incégnitas, a
la vez que modifican sustancialmente la tradicional visién
del Triangulo Atlantico entre América Latina y el Caribe,
EE.UU. y la Unién Europea.
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